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POVZETEK

V priCujoCem diplomskem delu obravnavamo kompleksnost mednarodne prodajne
pogodbe in izhaja iz hipoteze, da je pri njeni pripravi in izvedbi pomembno ne le dobro
poznavanje mednarodnih pravnih okvirov, ampak tudi povezanost s spremljevalnimi
pogodbami, zlasti s Spedicijsko pogodbo, prevozno pogodbo in zavarovalno pogodbo.
Bistvene znacilnosti mednarodne prodajne pogodbe so predstavijene z glavnimi
povzetki iz Konvencije Zdruzenih narodov o pogodbah o mednarodni prodaji blaga
(poznane tudi kot Dunajska konvencija) in iz Modelno prodajne pogodbe Mednarodne
trgovinske zbornice. Za ucinkovito izvedbo mednarodnega prodajnega posla je nujno
tudi dobro poznavanje trgovinskih klavzul Incoterms 2020. Po predstavitvi glavnih
znacilnosti tudi omenjenih povezanih pogodb je v empiricnem delu obravnavan in
analiziran logisti¢ni vidik izvedbe mednarodne prodajne pogodbe na podlagi izkuSen;
Spediterskega podjetja in primerov iz prakse, ki opozarjajo na pasti nepravilne
uporabe trgovinskih klavzul Incoterms. V zaklju€ku je potrjena izhodis¢na hipoteza s
priporocili za izbolj8ave v praksi.
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ABSTRACT

The present diploma thesis deals with the complexity of the international sales
contract and is based on the hypothesis that in its preparation and execution it is
important not only to have a good knowledge of its international legal frameworks but
also its connection with accompanying contracts, especially with forwarding contracts,
transport contracts and insurance contracts. The essential features of an international
sales contract are presented with the main summaries from the United Nations
Convention on Contracts for the International Sale of Goods (also known as the
Vienna Convention) and from the Model Sales Contract of the International Chamber
of Commerce (ICC). A good knowledge of the Incoterms 2020 trade clauses is also
essential for the effective execution of an international sales contract. After presenting
the main features of the aforementioned related contracts, the empirical part
discusses and analyzes the logistical aspect of the implementation of an international
sales contract based on the experience of a forwarding company and examples from
practice that point to pitfalls of incorrect use of Incoterms trade clauses. In the
conclusion, the initial hypothesis is confirmed with recommendations for
improvements in practice.
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1 UvOD

1.1 OPREDELITEV PROBLEMA

V diplomskem delu obravnavamo kompleksnost mednarodne prodajne pogodbe in
pomen njene kakovostne pravne priprave za zmanjSanje tveganj v izvedbeni fazi.
Ugotavljamo tudi, na kaj moramo biti pozorni pri njeni izvedbi v praksi. Mednarodno
prodajno pogodbo predstavimo skozi Konvencijo Zdruzenih narodov o pogodbah o
mednarodni prodaji blaga (poznano tudi kot Dunajska konvencija) in Modelno
prodajno pogodbo Mednarodne trgovinske zbornice (International Chamber of
Commerce, ICC), pri ¢emer posebno pozornost namenimo dobavnim klavzulam
Incoterms 2020. OpiSemo temeljne znacilnosti pogodb, s katerimi je prodajna
pogodba povezana v logisti¢ni izvedbeni fazi.

1.2 NAMEN, CILJ IN HIPOTEZA

Namen dela je opozoriti na razlicne pravne vidike, ki jih je treba upostevati pri
kakovostni pripravi in izvedbi mednarodne prodajne pogodbe s poudarkom na
logisti¢ni izvedbi. Tudi na osnovi lastnih izkuSenj pri delu na tem podrocju izhajamo iz
hipoteze, da je za mednarodno pogodbo v prodaji blaga kompleksni pravni posel in
da je zaradi globalnega trgovanja in velikih razdalj med prodajalcem in kupcem Se
posebej pomembno dobro sodelovanje s Spediterjem, ki lahko Ze pri pripravi pogodbe
svetuje glede optimalne izbire trgovinskih klavzul Incoterms glede na znacilnosti
vsakokratne prodajne pogodbe. Konéni cilj naloge je opozoriti na nekatere napake v
praksi in predlagati izboljSave.

1.3 UPORABLJENE METODE DELA

Z deskriptivno metodo povzamemo pravne vire in literaturo. Z analiticno metodo in
metodo intervjuja v empiri€nem delu analiziramo prakti¢ne primere izvedbe prodajne
pogodbe po izkuSnjah Spediterja, s sintetiécno metodo pa ugotovitve povezemo v
zakljuCek. Predpostavljamo, da je za obravnavo na voljo dovolj literature in da bomo
pridobili dovolj empiri€nih podatkov za raziskavo iz prakse, tudi intervjuja, zato
posebnih omejitev ne priCakujemo.
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2 MEDNARODNA PRODAJNA POGODBA

Prodajna pogodba je osnova vseh poslovnih transakcij v mednarodni trgovini. V
nadaljevanju opiSemo glavne znacilnosti njene mednarodnopravne ureditve.

2.1 SPLOSNO O POMENU MEDNARODNE PRODAJNE POGODBE

Pravna podlaga najvecjega dela izvoznih in uvoznih poslov je pogodba, ki se v
slovenski zakonodaji in tudi marsikje drugje imenuje prodajna pogodba. V praksi se
za take pogodbe uporabljajo razli¢ni izrazi, kot so dobava, nakup, kupoprodaja,
izvozno-uvozna pogodba in mnogi drugi. Ne glede na uporabljeni izraz se za vse te
pogodbe uporabijo pravila o prodajni pogodbi, ¢e gre za dobavo blaga proti placilu
cene. Taka pravila ima tudi slovenski Obligacijski zakonik. Kadar gre za mednarodne
prodajne pogodbe, se zanje praviloma uporabijo ali pravila prodajalCevega prava, ali
kupCevega prava, dogovorjenega prava ali Konvencije Zdruzenih narodov o
pogodbah o mednarodni prodaji blaga (Djinovi¢ in Riznik, 2009).

Enako kot v primerjalnem pravu nasploh je v slovenskem Obligacijskem zakoniku
(0Z2) v 435. ¢lenu definirana prodajna pogodba kot pogodba, s katero se prodajalec
zavezuje, da bo stvar, ki jo prodaja, izroCil kupcu tako, da bo ta pridobil lastninsko
pravico, kupec pa se zavezuje, da bo prodajalcu pla¢al kupnino.

2.2 MEDNARODNA PRODAJNA POGODBA PO DUNAJSKI
KONVENCIJI

Konvencija Zdruzenih narodov o pogodbah o mednarodni prodaji blaga (United
Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods, CISG) je bila
sprejeta 11. aprila 1980 na Dunaju (zato poznana tudi kot Dunajska konvencija o
mednarodni prodaji blaga). V veljavo je stopila 1. januarja 1986, ko jo je ratificiralo
zadostno Stevilo drzav, danes Ze ve¢ kot 80. Po predhodnih drugih poskusih je ta
konvencija dejansko prinesla poenotenje (unifikacijo) prava mednarodne prodaje
(Djinovi¢ in Riznik, 2009). V nadaljevanju povzemamo njena glavna dolocila in
nekatere primerjave z OZ.

2.2.1 Kdaj se uporablja Dunajska konvencija

CISG se po 1. Clenu uporablja za pogodbe o prodaiji blaga, sklenjene med strankami,

ki imajo svoj sedez na ozemljih razli¢nih drzav:

e (e so te drzave pogodbenice ali

e (e pravila mednarodnega zasebnega prava napotujejo na uporabo prava ene
drzave pogodbenice.
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Vendar ima ta konvencija dispozitivni znacaj in lahko njeno uporabo stranki po 6.
¢lenu izkljugita. Ce stranki Zelita uporabo CISG popolnoma izkljugiti (contracting-out),
namesto nje pa dolociti uporabo na primer OZ, se morata izrecno dogovoriti, da se za
to pogodbo uporablja slovenski OZ. To pomeni, da je izklju¢ena uporaba pravil OZ za
mednarodno prodajno pogodbo, ¢e se stranki izrecno ne dogovorita drugace (Plav§ak
et al., 2003-2004).

CISG se po 2. ¢lenu ne uporablja za prodajo: (a) blaga, kuplienega za osebno ali
druzinsko rabo ali za gospodinjstvo, razen e prodajalec kadarkoli pred sklenitvijo
pogodbe ali ob sklenitvi pogodbe ni vedel niti bi bil moral vedeti, da se blago kupuje
za taksno rabo; (b) na javni drazbi; (c) v primeru zaplembe ali kakega drugega
postopka sodnih oblasti; (d) vrednostih papirjev in denarja; (e) ladij, gliserjev na zracni
blazini in letal; (f) elektricne energije. |z tega izhaja, da ni misljena prodajna pogodba
s potrosnikom.

Stranki se morata zavedati, da se po 5. ¢lenu CISG tudi ne uporablja za odgovornost
prodajalca za smrt ali telesne poskodbe, ki bi jih blago utegnilo povzrociti katerikoli
osebi. V tak$nih primerih se uporabi merodajno notranje nacionalno pravo, na
katerega odkazujejo pravila mednarodnega zasebnega prava (Djinovi¢ in Riznik,
2009).

2.2.2 Obicaji in praksa, vzpostavljena med strankama

Podobno kot 12. ¢len Obligacijskega zakonika 9. ¢len CISG dolo¢a, da stranki
prodajne pogodbe vezejo obi€aji, o katerih sta se zedinili, in praksa, vzpostavljena
med njima. Ce ni drugade dologeno, se Steje, da sta strani mol&e sprejeli za svojo
pogodbo ali njeno sklenitev obicaj, ki jima je bil znan ali bi jima moral biti znan in ki je
splodno znan v mednarodni trgovini ter ga pogodbenice redno spostujejo v istovrstnih
pogodbah zadevne stroke.

2.2.3 Ponudba za sklenitev pogodbe

Po 14. ¢lenu CISG predlog za sklenitev pogodbe, poslan eni osebi ali ve€ dolo¢enim
osebam, velja kot ponudba, Ce je dovolj dolo€en in e izraza namen ponudnika, da
se bo v primeru sprejetja zavezal. Predlog je dovolj doloCen, &e je v njem navedeno
blago in izrecno ali mol€e dolo€ena koli¢ina in cena ali &e vsebuje elemente za njihovo
dolocitev. Predlog, poslan nedolo¢enemu Stevilu oseb, se Steje samo kot vabilo, da
se dajo ponudbe, razen e oseba, ki daje tak predlog, jasno ne opozori ha nasprotno.
Ce ni volje ponudnika za sklenitev pogodbe, lahko tak$na ponudba pomeni vabilo
drugi stranki, da odda ponudbo (Schlechtriem in Mozina, 2006).

Po 15. élenu ponudba ucinkuje od trenutka, ko prispe naslovniku. Ponudba, tudi Ce je
nepreklicna, se lahko umakne, &e je naslovnik prejel umik, preden je prejel ponudbo
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ali so¢asno z njo. Po 16. ¢lenu se lahko, dokler pogodba ni sklenjena, ponudba
prekliCe, Ce je naslovnik prejel preklic, preden je poslal svojo izjavo o sprejemu.
Ponudba pa se ne more preklicati, Ce je v njej z dolocitvijo roka za sprejem ali drugace
oznaceno, da je nepreklicna ali je naslovnik razumno verjel, da je ponudba
nepreklicna, in ravnal v skladu s tem. Podobno dolo¢a tudi 26. ¢len OZ, po katerem
se ponudbe ne da preklicati, saj ponudnika veZe ponudba za rok, do katerega mora
biti sprejeta. Ce roka v ponudbi odsotni osebi ni, pa tak§na ponudba veZe ponudnika
toliko Casa, kolikor je obi¢ajno potrebno, da ponudba prispe do te osebe, da jo ta
prouci ter o njej odloci in da odgovor o sprejemu prispe do ponudnika.

2.2.4 Sprejem ponudbe

Po 18. ¢lenu CISG se izjava ali drugo obnasanje naslovnika, ki kaze na soglasje s
ponudbo, Steje kot njen sprejem. Ce naslovnik molgi ali je nedejaven, pa to $e ne
pomeni, da sprejema ponudbo. Sprejem ponudbe udinkuje od trenutka, ko ponudnik
prejme izjavo o soglasju. Sprejem pa ne ucinkuje, ¢e ponudnik ne prejme izjave o
soglasju v roku, ki ga je dolocil, oziroma ¢e ni doloC€il roka, v razumnem roku, pri c¢emer
se upostevajo okolis€ine posla in hitrost komunikacijskih sredstev, ki jih je ponudnik
uporabil. Podobno dolo¢a OZ v 28. &lenu.

2.2.5 Neujemanje ponudbe in sprejema ponudbe

Smiselno enako kot 29. ¢len OZ tudi 19. ¢len CISG ureja polozaje, ko se ponudba in
sprejem ponudbe ne ujemata. Ce odgovor na ponudbo vsebuje izjave o sprejemu,
hkrati pa tudi podatke, omejitve ali druge spremembe, se po CISG Steje, da je
ponudba zavrnjena, odgovor pa pomeni nasprotno ponudbo. Pri tem je treba
razlikovati polozaje, ko se nasprotje med ponudbo in odgovorom nanasa na bistvena
ali nebistvena vpraSanja pogodbe. Odgovor na ponudbo, ki izraZza sprejem, toda
vsebuje dopolnilne ali razlicne pogoje, ki bistveno ne spreminjajo pogojev ponudbe,
vseeno pomeni sprejem, razen ¢e ponudnik brez neopravicenega odlasanja ustno
ugovarja razlikam ali o tem poslje obvestilo. Ce ne ravna tako, se pogodba sklene v
skladu z vsebino ponudbe s spremembami, ki so navedene v izjavi o sprejemu. Kadar
se neskladje med ponudbo in sprejemom nanasa na bistvena vprasanja, kot so cena,
placilo, kakovost, koliCina blaga, kraj in ¢as dobave, obseg odgovornosti ene
pogodbenice v primerjavi z drugo, ali na reSevanje sporov, pa se Steje, da bistveno
spreminjajo pogoje ponudbe, zato pogodba ni sklenjena, ¢e ponudnik po prejemu
tak8nega nasprotujocega sprejema ponudbe molgi. Ce pa ravna po nasprotujoéem
sprejemu ponudbe, pa se Steje, da je pogodba sklenjena pod pogoji, ki jih je sporoCil
naslovnik pogodbe. Ker v splosnih pogojih poslovanja obeh strank sestavine pogodb
skoraj nikoli niso opredeljene kot »nebistvene, bo izjavo, ki se sklicuje na drugacne
lastne pogoje poslovanja, praviloma treba razumeti kot nasprotno ponudbo
(Schlechtriem in Mozina, 2006).
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2.2.6 Primer, ko cena ni doloc¢ena

55. ¢len CISG dologa, da ¢e je pogodba veljavno sklenjena, cena za prodano blago
pa v njej ni ne izrecno ne molCe dolo€ena, se Steje, Ce iz pogodbe ne izhaja kaj
drugega, da sta stranki molCe pristali na ceno, ki se je v trenutku sklenitve pogodbe
redno zaraCunavala v zadevni stroki za taksSno blago, prodano v podobnih
okolis¢inah. Smiselno enako dolo¢a OZ v 442. Elenu.

2.2.7 Kup s specifikacijo

65. ¢len CISG podobno kot 519. &len OZ ureja kup s specifikacijo. To pomeni, da ¢e
je kupec po pogodbi dolzan dolociti obliko, mere ali druge znacilnosti blaga, te
specifikacije pa ne sestavi do dogovorjenega datuma ali do poteka primernega roka,
ko je od prodajalca dobil zahtevo, naj to stori, lahko prodajalec, ne da bi pri tem
posegel v svoje druge pravice, ki jih lahko ima, sam sestavi to specifikacijo v skladu
s kup&evimi potrebami, ki so mu lahko bile znane. Ce prodajalec sam sestavi
specifikacijo, je dolzan obvestiti kupca o njenih posameznostih in mu doloditi primeren
rok, v katerem lahko sestavi kak$no drugo specifikacijo. Ce kupec po prejemu
obvestila prodajalca tega ne stori v tako doloCenem roku, je specifikacija, ki jo sestavi
prodajalec, obvezna. Ce bi se $telo, da pogodba ni sklenjena samo zato, ker manjkajo
Cisto vse znacilnosti predmeta, bi se lahko kupec z odlaSanjem specifikacije lahko
izognil izpolnitvi pogodbe (Djinovi¢ in Riznik, 2009).

2.2.8 Kiraj in ¢as dobave blaga

31. ¢len CISG dolo¢a, da Ce prodajalec ni dolzan dobaviti blaga v kakem drugem
dolo¢enem kraju, je njegova obveznost glede dobave v tem, da izroCi blago prvemu
prevozniku, da bi ga prepeljal kupcu (€e je po prodajni pogodbi treba prepeljati blago).
Ce kraj dobave ni izrecno dologen, pa mora biti blago dano na razpolago kupcu v
kraju, v katerem je imel prodajalec ob sklenitvi pogodbe svoj sedez. Smiselno enako
dolo¢a OZ 451. ¢lenu.

Po 33. ¢lenu CISG mora prodajalec dobaviti blago na dan, ki je doloen ali se lahko
dologi na podlagi pogodbe. Ce je dologeno éasovno obdobje ali ée se lahko dologi na
podlagi pogodbe, pa kadarkoli med tem obdobjem, razen Ce iz okolis€in ne izhaja, da
je bila kupcu prepuS€ena doloCitev datuma. V vsakem drugem primeru pa v
primernem roku po sklenitvi pogodbe. Smiselno enako je to urejeno po 450. ¢l. OZ.

2.2.9 Kiraj in ¢éas placila kupnine in prevzem dobave blaga
57. €len CISG dolo&a, da e kupec ni prevzel obveznosti placila kupnine v kateremkoli

drugem dolocenem kraju, jo je dolzan placati prodajalcu na sedezu prodajalca, ali Ce
se mora placati ob izrocitvi blaga ali listin, v kraju te izroCitve. 58. ¢len pa doloca, da
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¢e kupec ni prevzel obveznosti, da plac¢a kupnino v kateremkoli drugem dolo¢enem
Casu, jo mora placati, ko prodajalec v skladu s pogodbo in to konvencijo da kupcu na
razpolago ali blago ali listine, na podlagi katerih lahko razpolaga z blagom. Po 64.
¢lenu prodajalec lahko izjavi, da razdira pogodbo, ¢e kupec tudi v dodatnem roku, ki
mu ga je prodajalec dologil, ni placal kupnine ali prevzel dobave blaga. Po 60. ¢lenu
je kup&eva obveznost glede prevzema dobave, da opravi vsa dejanja, ki jih je
primerno od njega pri¢akovati, da bi omogocil prodajalcu izvrsiti dobavo in blago tudi
dejansko prevzeti. Podobno je dolo¢eno v OZ.

2.2.10 Istovetnost blaga

Po 35. ¢lenu CISG je prodajalec dolzan dobaviti tako koli€ino, kakovost in vrsto blaga,
kot je dolo€eno v pogodbi, in sicer pakirano ali zavarovano na nacin, kot je dolo¢eno
v pogodbi. Razen €e se strani nista drugace sporazumeli, se Steje, da blago ni
istovetno blagu iz pogodbe, e ni primerno za namene, za katere se istovrstno blago
obi¢ajno uporablja, ni primerno za posebni namen, s katerim je bil prodajalec izrecno
ali mol€e seznanjen med sklenitvijo pogodbe, razen €e iz okolis€in ne izhaja, da se
kupec ni oprl niti je bilo razumno opreti se na strokovnost in razsojanje prodajalca, ¢e
blago ni tako kakovostno, kot ga je prodajalec prikazal kupcu v vzorcu ali modelu ali
Ce blago ni pakirano ali zavarovano na nacin, obi€ajen za tak3no blago, ali e tega ni,
na ustrezen nacin, da se ohrani in zavaruje blago (Schlechtriem in Mozina, 2006).
Vendar pa prodajalec ne bo odgovarjal za opisano neskladnost blaga s pogodbo, ¢e
je med sklenitvijo pogodbe kupec zanjo vedel.

2.2.11 Napake na blagu

Prodajalec po 36. Clenu odgovarja v skladu s pogodbo in CISG za vsako
pomanijkljivost glede istovetnosti v trenutku prehoda tveganja na kupca celo tedaj, ko
je pomanijkljivost glede istovetnosti postala o€itna pozneje.

Pregled blaga in notifikacija napak

Po 38. ¢lenu CISG je kupec dolZzan pregledati blago ali ga odvisno od okolis¢in dati v
pregled v &im krajSem moznem roku. Ce je v pogodbi predviden prevoz blaga, se
pregled lahko odlozi, dokler blago ne prispe v namembni kraj.

Po 39. ¢lenu pa kupec izgubi pravico, da se sklicuje na pomanjkljivost glede
istovetnosti blaga, ¢e o tem prodajalcu ni poslal obvestila, v katerem je navedel
naravo pomanijkljivosti, in to v primernem roku od trenutka, ko jo je odkril ali bi jo bil
moral odkriti. Kupec v vsakem primeru izgubi pravico, da se sklicuje ha pomanijkljivost
glede istovetnosti blaga, Ce o njej ni obvestil prodajalca najpozneje v dveh letih,
raCunano od dneva dejanske izroCitve blaga kupcu, razen €e ta rok ni v skladu z
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rokom o pogodbenem jamstvu. Tu so misljene skrite napake in je rok za njihovo
konc¢no uveljavljanje kar dve leti.

Ce analiziramo &lene 461 do 465 OZ, pa iz njih razberemo, da so restriktivnejsi glede
rokov za realizacijo kupcevih jam¢&evalnih zahtevkov zaradi napak na blagu. Po OZ je
kupec dolzan prejeto stvar na obi¢ajen nacin pregledati ali jo dati v pregled, brz ko je
to po normalnem teku stvari mogoce, in o o€itnih napakah obvestiti prodajalca v osmih
dneh, pri gospodarskih pogodbah pa nemudoma, sicer izgubi pravico, ki mu gre iz
tega naslova. Videli smo, da CISG dolo¢a, da mora napako pri gospodarskih
pogodbah sporo€iti v primernem roku, OZ pa poudarja »nemudoma«. Menimo, da je
to sicer smiselno enako. Ce se potem, ko je kupec prevzel stvar, pokaze, da ima stvar
kak$no napako, ki je z obi€ajnim pregledom pri prevzemu ni bilo mogoc¢e opaziti
(skrita napaka), mora kupec obvestiti 0 njej prodajalca v osmih dneh, Steto od dneva,
ko je napako opazil, pri gospodarskih pogodbah pa nemudoma, sicer izgubi to
pravico. To pa pomeni, da je po OZ bistveno krajsi rok, ko se 8e lahko uveljavljajo
skrite napake, to je le Sest mesecev in ne dve leti kot po CISG. Kupec se po OZ tudi
ne more sklicevati na napako, ¢e je zanjo vedel.

Pravne napake na blagu

Po 41. ¢lenu CISG je prodajalec dolzan dobaviti blago, do katerega kdo tretji nima
pravice ali terjatve, razen €e kupec ni privolil, da sprejme blago pod omenjenimi
pogoji. Tudi pri jamcevalnih zahtevkih za odpravo pravne napake mora kupec
prodajalca v primernem roku, odkar je izvedel, da obstajajo takdne pravice ali terjatve,
obvestiti. Tudi v primeru pravne napake kupec nima pravice do zahtevka za njeno
odpravo, Ce je zanjo ob sklenitvi pogodbe vedel. Smiselno enako ureja pravno napako
tudi OZ.

Jamcdéevalni zahtevKki

Po 46. ¢lenu CISG ima kupec, ki prejme s pogodbo neskladno (neistovetno) blago,
pravico zahtevati dobavo drugega blaga, e je bila s pomanijkljivostjo glede
istovetnosti bistveno krSena pogodba, zahteva za zamenjavo pa je bila dana hkrati z
obvestilom o napaki. Kupec lahko zahteva od prodajalca, da s popravilom odpravi
pomanijkljivost, razen Ce bi bilo to glede na vse okoli¢ine neprimerno. To pomeni, e
bi bilo popravilo preve¢ zamudno in drago. Ob tem dolo¢i kupec po 47. Elenu
prodajalcu primerno dolg dodatni rok za izpolnitev njegove obveznosti. Po 49. Clenu
pa ima kupec tudi moznost, da ob neistovetnosti blaga kot bistveni krSitvi pogodbe v
primernem roku izjavi, da razdira pogodbo. Po 50. ¢lenu ima kupec moznost zahtevati
zniZanje cene v sorazmerju z razliko med vrednostjo dejansko dobavljenega blaga v
Casu dobave in vrednostjo, ki bi jo v tem €asu imelo blago, istovetno blagu v pogodbi.
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Zelo podobno, vendar nekoliko podrobneje, je to urejeno v &lenih 458, 459, 460 in

461 OZ. Kupec, ki je o napaki pravo€asno in pravilno obvestil prodajalca, lahko po

oz:

e zahteva od prodajalca, da napako odpravi ali da mu izro¢i drugo stvar brez
napake (izpolnitev pogodbe);

e zahteva znizanje kupnine;

e odstopi od pogodbe.

V vsakem izmed teh primerov ima kupec pravico zahtevati povrnitev Skode. Poleg
tega in neodvisno od tega odgovarja prodajalec kupcu tudi za Skodo, ki je zaradi
napake stvari nastala na drugih njegovih dobrinah, in sicer po splosnih pravilih o
odskodninski odgovornosti. Ce prodajalec v dodatnem roku ne izpolni pogodbe, je ta
razvezana po zakonu, vendar jo kupec lahko obdrzi v veljavi, e nemudoma izjavi
prodajalcu, da pogodba ostaja v veljavi. Ugotovimo lahko, da je bistvena razlika med
CISG in OZ v tem, da lahko po CISG kupec zaradi napake na blagu odstopi od
pogodbe, ne da bi dal prodajalcu moznost pravilne izpolnitve pogodbe v naknadnem
roku. Smiselno enako velja za uveljavljanje pravnih napak na blagu.

Odgovornost proizvajalca za varnost blaga

Od opisanih napak na blagu moramo razlikovati tiste primere, ko napaka blaga ni v
tem, da ne sluzi svojemu namenu, ampak, da je blago nevarno in povzro€i $kodo na
zdravju ali drugih stvareh. Tega CISG ne ureja in pride v poStev uporaba
nacionalnega merodajnega prava. Po 155. ¢lenu OZ objektivno odSkodninsko
odgovarja proizvajalec blaga, ki ga je izdelal in ki zaradi napake povzroc€i skodo za
osebo ali stvari. Proizvajalec odgovarja tudi za nevarne lastnosti stvari, ¢e ni ukrenil
vsega, kar je treba, da kodo, ki jo je mogel priCakovati, prepredi z opozorilom, varno
embalazo ali kakSnim drugim ustreznim ukrepom. OdSkodninsko odgovornost
proizvajalca za nevarnost stvari podrobneje ureja Zakon o varstvu potroSnikov, ki v 4.
Clenu doloca, da mora proizvajalec v primeru, kadar njegov izdelek povzroCi smrt,
telesno poskodbo ali okvaro zdravja Cloveka ali kadar zaradi napake na izdelku
nastane Skoda na drugi stvari v Casu desetih let od izroCitve blaga, povrniti
oSkodovancu nastalo Skodo.

2.2.12 Dobavain prehod nevarnosti za blago

Po 31. c Clenu CISG prodajalec dobavi blago tako, da ga da na razpolago kupcu v
svojem skladiS¢u, razen Ce je dogovorjen drug kraj dobave. V tem primeru preide
tveganje na kupca, ko blago prevzame, ali pa v trenutku, ko zamudi s prevzemom
blaga. Ce kupec blaga ne prevzame, tudi krsi pogodbo, kar pomeni, da je prevzem
blaga kupCeva obveznost, ki jo lahko prodajalec iztozZi (ker potrebuje na primer
izpraznjeno skladisce).
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Iz 67. in 68. &l. CISG izhaja, da &e je treba po prodajni pogodbi prepeljati blago,
prodajalec pa ga ni dolzan izro€iti v dolo€enem kraju, preide tveganje na kupca, ko je
blago izro€eno prvemu prevozniku, da ga prepelje kupcu v skladu s prodajno
pogodbo, Ce je blago prodano med prevozom, pa pride do dobave in prenosa tveganja
ob sklenitvi pogodbe o prodaiji blaga v tranzitu. Smiselno enake dolocbe najdemo tudi
v OZ.

CISG ureja tudi primer, ko je blago prodano med prevozom, na primer neka surovina
se proda, medtem ko se prevaza ez ocean. Po 68. ¢lenu preide tveganje za blago,
ki je prodano med prevozom, ob sklenitvi pogodbe. Glede prehoda tveganja ima OZ
smiselno enake doloébe v €lenih 436 in 437.

Iz teh dolocb lahko sklenemo, da je dobava blaga osrednji element prodajne pogodbe,
saj v trenutku dobave blaga preide s prodajalca na kupca tudi nevarnost za naklju¢no
uniCenje, poskodbo ali izgubo blaga. Pogoj za prehod tveganija je, da je blago jasno
doloc¢eno kot blago, ki je namenjeno dolo€enemu kupcu. Dolo¢be CISG in OZ glede
dobave blaga in prehoda nevarnosti za blago pomembno dopolnjujejo trgovinske
klavzule Incoterms 2020, ki jih bomo obravnavali posebe;j.

2.2.13 Visja sila in spremenjene okolis¢ine

O visji sili (angl. force majeure) govori 79. ¢len CISG, ki dolo¢a, da ¢e ena stran ne
izpolni kakSne izmed svojih obveznosti, ni odgovorna za neizpolnitev, ¢e dokaze, da
je do tega pri8lo zaradi ovire, ki je bila izven njene kontrole, in da od nje ni bilo
primerno pricakovati, da pri sklenitvi pogodbe uposSteva ovire, se jim izogne ali pa
premosti takSno oviro in njene posledice. Oprostitev iz tega ¢lena velja, dokler traja
ovira. Stranka, ki ni izpolnila svojih obveznosti, je dolZzna obvestiti drugo stran o oviri
in njenem vplivu na moznost, da izpolni obveznost. Ta €len opravi€uje stranko, ki jo
je doletela vi§ja sila, le placila odSkodnine, ne pa da po prenehaniju visje sile realizira
druge svoje obveznosti po prodajni pogodbi. Podobno dolo€a OZ v 240. ¢lenu, po
katerem je dolznik prost odgovornosti za S$kodo, ¢e dokaze, da ni mogel izpolniti svoje
obveznosti oziroma da je zamudil z izpolnitvijo obveznosti zaradi okolis€in, nastalih
po sklenitvi pogodbe, ki jih ni mogel prepreciti, ne odpraviti in se jim tudi ne izogniti.

V obeh primerih bi se torej lahko dolZznik skliceval na visjo silo, ¢e bi Slo za nek
nepriCakovani dogodek izven njegove kontrole, ki ga ni mogel prepreciti ali se mu
izogniti. To je zelo sploSen okvir in marsikdaj ne bo zadoSc€alo, Ce se stranka nanj
sklicuje, ker bo druga stranka dokazala, da dogodek ni bil nepriCakovan, ali da bi se
mu stranka lahko izognila ali ga premagala, etudi z velikimi stroski. Ce se na primer
zapre meja s sosednjo drzavo, je mogoce prepeljati blago v to drzavo po veliko dal;jSi
in zamudnejSi poti preko tretjin drzav, prodajalec, ki zamuja, pa se tako ne bo mogel
sklicevati na visjo silo in blaga sploh ne odpremiti, dokler se meja s sosednjo drzavo
ne odpre. Zato stroka priporoCa, da stranki v pogodbi sami opredelita, kateri dogodki
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spadajo med visjo silo, in se potem lahko na njih sklicujeta, Ceprav zgolj po 79. ¢lenu
CISG in 240. €lenu OZ, sicer ne bi Slo za visjo silo.

V Modelni klavzuli Mednarodne trgovinske zbornice (ICC Force Majeure and
Hardship Clauses 2020) so takole nasteti primeri vije sile, za katere se domneva, da
so izven kontrole strank in se jih ne da razumno pri¢akovati ob sklenitvi pogodbe:
eksplozija, pozar, uni¢enje opreme, podaljSani zastoj transporta, telekomunikacij,
informacijskega sistema ali energije; sploSne motnje delovnega procesa, kot so
bojkot, stavka, valutne in trgovinske omejitve, embargo, sankcije, epidemija idr.
(Friedl, 2020).

O spremenjenih oteZevalnih okolis¢inah (angl. hardship) pa govorimo, ko se pogodbo
sicer v teh okolis¢inah Se vedno da izpolniti, vendar z nesorazmernimi napori, ki jih
stranka ni pri¢akovala ob sklenitvi pogodbe. V teoriji je sporno, ali se 79. ¢l. CISG
nanasa le na visjo silo ali tudi na spremenjene okolis¢ine. OZ v ¢&l. 112 dolo¢a, da ¢e
nastanejo po sklenitvi pogodbe okolis€ine, ki otezujejo izpolnitev obveznosti ene
stranke, ali ¢e se zaradi njih ne da doseli nhamena pogodbe, v obeh primerih pa v
tolikSni meri, da pogodba ocitno ne ustreza vec¢ pricakovanjem pogodbenih strank in
bi bilo po sploSnem mnenju nepravi¢no ohraniti jo v veljavi takSno, kakrna je, lahko
stranka, Ki ji je izpolnitev obveznosti otezena, oziroma stranka, ki zaradi spremenjenih
okolis¢in ne more uresniciti namena pogodbe, zahteva razvezo pogodbe. Razveze
pogodbe ni mogoce zahtevati, €e bi bila morala stranka, ki se sklicuje na spremenjene
okolis¢ine, ob sklenitvi pogodbe te okolis€ine upostevati ali e bi se jim bila lahko
izognila oziroma, €e bi njihove posledice lahko odklonila. Stranka, ki zahteva razvezo
pogodbe, se ne more sklicevati na spremenjene okoliSCine, ki so nastale po izteku
roka, dolocenega za izpolnitev njene obveznosti. Pogodba se ne razveze, e druga
stranka ponudi ali privoli, da se ustrezni pogodbeni pogoji praviéno spremenijo. Ce
sodisCe razveze pogodbo zaradi spremenjenih okoliS¢in, nalozi na zahtevo druge
stranke stranki, ki je razvezo zahtevala, da povrne drugi stranki pravi¢ni del Skode, ki
ji je zaradi razveze pogodbe nastala, Se doloca ta ¢len OZ.

Poznavalci pa poudarjajo, da sodna praksa ni naklonjena upo&tevanju spremenjenih
okolisCin, ker zelijo sodiS¢a dosledno slediti nacelu, da je treba pogodbo v vsakem
primeru izpolniti, ko je to Se mogoce, Ceprav z velikimi napori (pacta sunt servanda).
V anglosaksonskih pravnih ureditvah pa zakoni primerov spremenjenih okoliS¢in
sploh ne urejajo oziroma jih urejajo redko, zato je treba spremenjene okolis€ine in
njihove posledice predvideti s pogodbeno klavzulo (Friedl, 2020).

Tako kot pri vis§ji sili omenjena modelna klavzula ICC priporo€a, da stranki vnaprej
predvidita primere spremenjenih okolis€in, za katere se domneva, da jih stranka ni
mogla predvideti, in mora druga stranka dokazovati nasprotno (obrnjeno dokazno
breme). Mora pa stranka, ki se na spremenjene okolis¢ine sklicuje, vedno dokazati,
da se jih ne da kako premostiti, se jim izogniti. Prav tako naj stranki predvidita eno od
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naslednjih alternativnih reSitev, po kateri prizadeta stranka lahko: 1) odstopi od
pogodbe; 2) zahteva, da sodiS€e razveZe pogodbo; 3) zahteva, da sodisCe ali
spremeni ali pa razveze pogodbo (Friedl, 2020).
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3 TRGOVINSKE (DOBAVNE) KLAVZULE INCOTERMS

Dobavne ali to&neje trgovinske klavzule Incoterms 2020 so Ze osma serija klavzul, ki
jih Zze od leta 1937 izdaja Mednarodna trgovinska zbornica (ICC) in ki pomembno
glede na razli¢ne situacije v praski dopolnjujejo opisane splo$ne nacine dobave po
CISG in nacionalnih zakonodajah z enajstimi izdelanimi rezimi dobave, od katerih
lahko stranki izbereta tistega, ki najbolj ustreza njunemu tipu prodajne pogodbe
oziroma trgovinske transakcije. Njihove glavne znacilnosti povzemamo po Friedl
(2022b).

Klavzule Incoterms se uporabljajo v domaci in mednarodni prodaji. Vpra$anija, ki jih
urejajo, so kraj in ¢as dobave blaga, kraj in ¢as prehoda nevarnosti za blago s
prodajalca na kupca, kraj in ¢as prehoda stroSkov prevoza, kdo izbere prevozno
sredstvo, sklene prevozno pogodb, placa prevoznino, razna medsebojna obvestila,
opravljanje izvozno-uvoznih formalnosti (carinjenje, placilo dajatev in taks), dokumenti
v zvezi z dobavo, kontrola blaga, embaliranje idr. Klavzule Incoterms pa ne urejajo
vseh vprasanj, ki jih ureja prodajna pogodba in z njo povezani prevozna in
zavarovalna pogodba, dokumentarni akreditiv idr. Ne urejajo na primer vprasan;j
prenosa lastnine na blagu, posledic zamud placila, pladilnega mehanizma,
zavarovanija placil, jam¢€evanja za napake na blagu, mozZnosti razdrtja pogodbe, visje
sile, izbire prava, nacina reSevanja sporov idr. Enajst klavzul Incoterms je razvr§€enih
v dva razreda:

A Klavzule za vsakrsno obliko prevoza

EXW Ex Works (franko tovarna)

FCA Free Carrier (franko prevoznik)

CPT Carriage Paid To (prevoz pla¢an do)

CIP  Carriage and Insurance Paid To (prevoz in zavarovanje placana do)
DAP Delivered at Place (dobavljeno v kraju)

DPU Delivered at Place Unloaded (dobavljeno v kraju razlozeno)

DDP Delivered Duty Paid (dobavljeno ocarinjeno)

B Klavzule za morske in notranje plovne poti

FAS Free Alongside Ship (franko ob ladji)

FOB Free on Board (franko na ladijski krov)

CFR Cost and Freight (stroski in prevoznina)

CIF  Cost Insurance and Freight (stroski, zavarovanje in prevoznina)

Po Ex Works prodajalec dobavi blago tako, da ga na dogovorjeni dan ali rok prepusti
kupcu na razpolago v svojem skladiS€u, nenaloZeno na transportno sredstvo, ki ga
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preskrbi kupec, s €imer preide tudi nevarnost za blago na kupca. Blaga izvozno ne
ocarini, mora pa na kupceve stroske in nevarnost pomagati kupcu pri pridobitvi listin
in informacij v zvezi z izvoznim carinjenjem, pri ureditvi prevoza in zavarovanja. Po
dogovoru lahko kupec sporoci ¢as prevzema blaga in to¢ko prevzema. Od trenutka
zamude prevzema blaga se Steje, kot da je blago dobavljeno, €e je bilo oznaceno kot
blago za kupca.

- e G L i & . Eoshwm,

SELLER BUYER

transport

Slika 1: Ex Works (franko tovarna)
(Vir: Djinovi¢ in Friedl, 2022)

Po FCA prodajalec dobavi blago v svojem skladisCu tako, da ga na dogovorjeni dan
ali rok naloZi na prevozno sredstvo, ki ga preskrbi kupec, ali na to¢ki izven obmocja
skladiS¢a tako, da ga prepusti kupcu nerazloZzenega s prodajalCevega vozila, takrat
preide tudi nevarnost za blago na kupca. Nadaljnji prevoz do hamembnega kraja
plaCa kupec. Prodajalec blago po potrebi izvozno ocarini in nudi kupcu na njegove
stroSke pomoc€ pri ureditvi prevoza, zavarovanja in glede informacij za carinska
opravila med tranzitom in uvozom. Kupec pa mora prodajalcu na prodajalCeve stroSke
pomagati z informacijami, ki jih potrebuje pri izvoznem carinjenju, in mu sporogiti ime
osebe, ki bo blago prevzela, ¢as in tocko prevzema znotraj dobavnega roka in nacin
prevoza. Prodajalec izro¢i kupcu dokaz o dobavi (potrdilo prevoznika, prevozna
listina).

. Bl

SELLER

Slika 2: Free Carrier (franko prevoznik)
(Vir: Djinovic¢ in Friedl, 2022)

Po CPT prodajalec dobavi blago tako, da ga na dogovorjeni dan ali rok izrodi
neodvisnemu prevozniku, s katerim je na svoje stroske sklenil prevozno pogodbo od
tocke odpreme, Ce je ta dogovorjena, do namembnega kraja oziroma toCke v
namembnem kraju, Ce je ta dogovorjena, in takrat preide nevarnost za blago na
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kupca. Prevozno pogodbo mora skleniti na obi¢ajen nacin, za obi¢ajno pot in obi¢ajen
nacin prevoza blaga. Kupca mora obvestiti o dobavi in mu posredovati dokaz o
dobavi, ki je najveCkrat prevozna listina. Stranki se lahko dogovorita, da pri
zaporednem prevozu nevarnost preide na kupca, Sele ko je blago izroceno
dolo¢enemu naslednjemu prevozniku. Kupec po dogovoru lahko doloci ¢as odprave.
Kupec izvede uvozno carinjenje, Ce je potrebno. Pri klavzulah na c¢ (tudi CIP, CFR in
CIF) moramo biti pozorni, da jih ne zamenjamo z d-klavzulami, saj v obeh primerih
prodajalec uredi prevoz do hamembnega kraja, pri ¢emer pri c-klavzulah pride do
dobave in prehoda nevarnosti Ze v odpravnem kraju, pri d-klavzulah pa se dobava in
prehod nevarnosti izvrSita v namembnem kraju, kjer je blago fizi¢no izro¢eno kupcu.

% L1 e B R RS e EE T

SELLER

Slika 3: Carriage Paid To (prevoz placan do) in Carriage and Insurance Paid To
(prevoz in zavarovanje pla¢ana do)
(Vir: Djinovic¢ in Friedl, 2022)

Klavzula CIP je enaka klavzuli CPT, a s to razliko, da mora prodajalec na svoje
stroSke skleniti za racun kupca kargo zavarovanje po kritju C (do konca leta 2019)
oziroma A Institutskih klavzulah po 1. januarju 2020, ¢e ni drugega dogovora.

Po DAP prodajalec dobavi blago tako, da ga prepusti kupcu nerazloZzenega s
prevoznega sredstva kupcu v namembnem kraju. Opraviti mora vse, kar je potrebno,
da blago pride do namembnega kraja, razen uvoznih carinskih formalnosti, ki jih mora
opraviti kupec. DPU je enaka DAP, le da prodajalec prepusti kupcu blago razlozeno
s prevoznega sredstva. DDP je identi¢na DAP, a s to razliko, da mora prodajalec
izvesti tudi vse uvozne formalnosti, placati carine, DDV in druge dajatve pri uvozu.
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SELLER

Slika 4: Delivered at Place (dobavljeno v kraju)
(Vir: Djinovic¢ in Friedl, 2022)

FAS je smiselno enaka kot FCA, le da velja le za pomorski prevoz in da se blago
dobavi s postavitvijo ob bok ladje, ki jo doloci in plada kupec. FOB je enaka FAS, le
da se dobava izvrSi s polozitvijo blaga na ladijski krov.

CFR je smiselno enaka CPT, a s to razliko, da se dobava vedno izvr$i s postavitvijo
blaga na ladijski krov, CIF pa se od CIP razlikuje po tem, da tudi od 1. januarja 2020
velja nespremenjeno, da mora prodajalec skleniti za kupca najnizje c-kritje po
Institutskih klavzulah, ¢e ni drugega dogovora.

Pri vseh klavzulah se ponavlja, da je prodajalec dolzan blago ustrezno zapakirati in
da si stranki vzajemno pomagata z raznimi informacijami in listinami. lzbor
posamezne klavzule je odvisen od prodajne strategije, od tega, ali Zeli prodajalec
kupcu prodati tudi logisti¢ne storitve in kdo je v boljSem polozaju za sklenitev prevozne
in zavarovalne pogodbe. Pri d-klavzulah pa Zeli prodajalec kupca ¢&im bolj
razbremeniti logisti¢nih storitev (Friedl in Djinovi¢, 2020).
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4 ZAVAROVANJE PLACILA

Mednarodne transakcije postajajo vse kompleksnejSe. Ostra konkurenca sili podjetja,
da svojim strankam zaradi ohranitve poslovnega sodelovanja nudijo vedno ugodnejse
placilne in dobavne pogoje. Normalno je, da pri dvostranskih vzajemnih pogodbah,
kot je tudi prodajna, stranki tezita k soCasnosti izpolnitve. Vendar so v praksi zelo
redki primeri, ko si stranki so€asno izmenjata izpolnitvi po sklenitvi prodajne pogodbe.
Nastajajo polozaji, (1) ko mora stranka, ki je zavezana za placilo, izpolniti svojo
obveznost vnaprej — pred dobavo in (2) ko mora stranka, ki je zavezana za dobavo
blaga ali storitev, prva izpolniti svojo obveznost, to je pred placilom in na nek nacin
kreditira nasprotno stranko (dobava na odprti racun).

Pri dobavi na odprt racdun (angl. open payment) kupec prodajalcu ne nudi placilnih

instrumentov za varnost placila blaga. Ta oblika placila je v mednarodnem poslovanju

redka, kadar gre za tvegane drzave in podjetja. Da bi se izognili prevelikim tveganjem

neizpolnitve obveznosti druge stranke, je poleg skrbne ocene bonitete bodoéega

poslovnega partnerja pomembno, da stranki v fazi sklepanja prodajne pogodbe

izbereta dolocene instrumente za utrditev obveznosti, ki sta jih razvili poslovna praksa

in pravna stroka. V nekaj glavnih primerih jih lahko razvrstimo v naslednje skupine:

e o0sebna zavarovanja (porostvo, ban¢ne garancije, pogodbena kazen, ara);

e stvarna zavarovanja (hipoteka, zastavna pravica na premiénini, pridrzek
lastninske pravice);

¢ pladilni instrumenti s poudarjeno zavarovalno funkcijo (dokumentarni inkaso,
dokumentarni akreditiv, ban¢na placilna obveza);

¢ druge sodobne oblike (prenos terjatve v zavarovanje, fiduaciarni prenos lastnine,
izvedene oblike pridrzka lastninske pravice idr.).

Nekatere glavne instrumente za zavarovanje placil in pladilne mehanizme
povzemamo v nadaljevanju po Friedl (2020).

4.1 PRIDRZEK LASTNINSKE PRAVICE

Pridrzek lastninske pravice je klavzula v prodajni pogodbi, ki dolo¢a, da ostane
prodajalec lastnik blaga tudi potem, ko je bilo izro€eno kupcu. V mednarodni in domaci
poslovni praksi se uporablja zelo pogosto. Poleg enostavnega pridrzka lastninske
pravice je zaradi dinamitnega razvoja in kompleksnosti poslovne prakse in zaradi
nezadovoljstva prodajalcev s to klasi¢no obliko nastala potreba po dopolnilnih oblikah
lastninskega pridrzka, ki jih bomo tudi opisali. Lastninski pridrzek moramo nasploh
razumeti z dveh vidikov: z vidika razmerja med prodajalcem in kupcem ter z vidika
razmerja med prodajalcem in drugimi kup€evimi upniki. Bistven je drugi vidik, in sicer
vprasanje, ali daje lastninski pridrzek prodajalcu izloCitveno pravico v primeru izvrSbe
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na blagu, ki je bilo izroéeno kupcu, ali v primeru prisilne poravnave ali ste¢aja. Sele
takrat bo prodajalec ucinkovito zavarovan pred placilom kupnine s strani kupca.

Da ne bi v zvezi s tem priSlo do zlorab drugih kup&evih upnikov z antidatiranjem
pogodbe s klavzulo o pridrzku lastninske pravice, ko se je steCaj ze zacel, pri nas
Obligacijski zakonik dolo¢a, da pridrzek lastninske pravice ucinkuje nasproti kup&evim
upnikom le, e je bil podpis kupca na pogodbi, ki vsebuje dologilo o pridrzku lastninske
pravice, notarsko overjen pred kupCevim steCajem ali pred rubezem stvari. Vrsta
pravnih redov drzav Evropske unije pa za u€inkovanje lastninskega pridrzka nasproti
drugim kupcevim upnikom ne postavlja nobenih obli¢nostnih pogojev, drugi pa so spet
stroZji glede dokazovanja, da je bil dogovor o pridrzku lastninske pravice dejansko
sklenjen pred zagetkom insolvenénih postopkov proti kupcu kot dolzniku.

Poslovna praksa je poleg enostavnega pridrzka lastninske pravice razvila tako
imenovani podaljSani pridrzek lastninske pravice, katerega vsebina je vnaprejsnji
odstop terjatve na placilo kupnine, ki jo pridobi kupec z nadaljnjo prodajo blaga tako,
da je ta terjatev prenesena na prodajalca, in sicer avtomati¢no takoj po njenem
nastanku. V praksi sreCamo tudi tako imenovani razsirjeni lastninski pridrzek, ki
ostane v veljavi tudi, ¢e je kupnina v celoti plaCana, niso pa plaCane druge terjatve
prodajalca iz njegovega razmerja s kupcem. S tako imenovanim pridrzkom s klavzulo
o predelavi prodajalec kupcu dovoli, da prodano stvar vgradi v svoj izdelek, prodajalec
pa si izgovori, da postane do placila kupnine sorazmeren solastnik tega izdelka. S
prenesenim pridrzkom lastninske pravice pa se stranki dogovorita, da kupec lahko
razpolaga s prodano stvarjo, vendar se maora pri teh razpolaganijih tudi sam dogovoriti
za pridrzek lastninske pravice z nadaljnjim kupcem.

4.2 BANCNA GARANCIJA

Bancna garancija je obveznost garanta, da bo upravi€encu izplaal dologeni denarni
znesek, ¢e bodo izpolnjeni v garanciji dolo¢eni pogoji. Ekonomski namen banéne
garancije je, da upniku kot upravi€encu iz garancije zagotovi hitro in ucinkovito
nadomestilo Skode, ki jo upnik utrpi zaradi dolznikove neizpolnitve denarne ali
nedenarne obveznosti. Banke so podvrzene strogi pravni regulativi, in zato veljajo za
garante z visokim ratingom. V prodajno pogodbo je treba vnesti klavzulo o banéni
garanciji (upravi€enec, pogoji garantove placilne obveznosti, viSina garantiranega
zneska, Cas veljavnosti, banka, priporocljivi preliminarni stiki z banko idr.) in katera
pravila se zanjo uporabljajo (obicajno pravila ICC URDG 758). V poslovni praksi se
praktiCno brez izjeme uporablja ban€na garancija, ki ni odvisna od vpraSanja, ali
dolznik ni izpolnil svoje dolznosti, ampak se bancna garancija unovCi na podlagi
izpolnjenih dogovorjenih pogojev v garanciji, ki so lahko zgolj pisna zahteva kot poziv
upraviCenca na placilo garantiranega zneska ali pa ob predlozitvi dolo¢enih
dokumentov, na primer podpisana izjava upravi¢enca, da je dolznik krSil obveznost,
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ocena kontrolne organizacije, da blago na primer ni skladno s prodajno pogodbo idr.
Po unov¢itvi ban¢ne garancije ima banka regresni zahtevek do glavnega dolZnika.

4.3 ZAVAROVANJE TERJATEV PREKO KREDITNIH
ZAVAROVALNIC

Na podroCju zavarovanja placil nudijo zavarovalne storitve tudi kreditne
zavarovalnice. Tako se prodajalec za$Citi pred tveganjem nepladila kupcev. Z
zavarovalno pogodbo se lahko na razli¢ne nacine zavarujejo terjatve do tujih kupcev,
kadar ni drugih varoval in gre za trgovanje na odprti racun.

4.4 PLACILNI MEHANIZEM

Izbira plagilnega mehanizma je zelo pomembna Se posebej takrat, ko so razdalje za
prevoz blaga med odpremnim in namembnim krajem zelo velike. V teh primerih se
priporoCa izbira dokumentarnega akreditiva in novejsi mehanizem bancne placilne
obveze, ki ju bomo v tem poglavju na kratko opisali.

4.4.1 Dokumentarni akreditiv

Dokumentarni akreditiv se je v mednarodnem poslovanju razvil kot instrument placila,
ki strankam omogoca varen nacin placila, hkrati pa tudi ravnoteZje med interesi kupca
in prodajalca. Enotna pravila in obi¢aje Mednarodne trgovinske zbornice (ICC), UCP
600, za dokumentarne akreditive uporablja ves poslovni svet. Pri nas je dokumentarni
akreditiv urejen v Obligacijskem zakoniku, ki pa zahtevna vpraSanja s tega podrocja
ureja precej fragmentarno in neustrezno za mednarodno poslovanje. Slovenske
banke so kolektivno pristopile k akreditivnim pravilom UCP 600. Po pravilih ICC je
akreditiv obveza akreditivne banke, da na podlagi zahteve otvoritelja akreditiva
uporabniku akreditiva placa dolo€eno vsoto (ali akceptira oziroma negocira menico)
bodisi sama ali preko druge banke (obi¢ajno je to korespondenna banka v drzavi
prodajalca) pod pogojem, da uporabnik (prodajalec) predlozi dokumente in izpolni
pogoje iz akreditiva. Kupec je dolzan ukreniti vse potrebno, da bo banka sporodila
otvoritev akreditiva najpozneje prvi dan, s katerim za¢ne teci pogodbeno dogovorjeni
rok dobave. Ce tega ne stori, gre za dolZni$ko zamudo kupca iz temeljnega posla.

Enotna pravila in obi€aji ICC za dokumentarne akreditive ne veljajo neposredno.
Stranki se morata zanje odlociti s tako imenovano finanéno oziroma akreditivho
klavzulo v osnovni pogodbi, s katero opredelita, da se bo finan€na transakcija odvijala
po teh pravilih. Akreditivha klavzula v pogodbi med kupcem in prodajalcem mora
doloditi zlasti, kdaj in kakSen akreditiv je treba odpreti (preklicni, nepreklicni, potrjeni,
nepotrjeni, prenosni, neprenosni, akreditiv z odloznim placilom idr.), katera banka bo
akreditiv odprla, kje bo akreditiv domiciliran, katera banka bo nastopila kot
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korespondenéna, rok veljavnosti akreditiva, rok za predlozitev dokumentov in proti
predlozitvi katerih dokumentov je akreditiv pladljiv (akreditivni dokumenti so obicajno
trgovska faktura, na kateri mora opis blaga v popolnosti ustrezati opisu blaga v
akreditivu, odpremni dokumenti, na primer pomorski konosament, dvojnik
zelezniskega tovornega lista, letalski tovorni list, Speditersko potrdilo o prevzemu
blaga; certifikat o kontroli blaga pred odpremo, zavarovalni dokumenti itd.).

E 1. ODPREMA BLAGA ~
7. PREVZEM — I
BLAGA = ﬁ
NALOGODAJALEC UPRAVICENEC
kupec, uvoznik prodajalec, izvoznik
2 5
—1 w
> =
< 6. DOKUMENTI 8. PLACILO S
; :
o)) Q
~
8. PLACILO/OBLJUBA PLACILA
PRAVILNIH DOKUMENTOV
AKREDITIVNA BANKA 4. PRAVILNI AKREDITIVNI AVIZIRNA BANKA
5. PREGLED DOKUMENTOV DOKUMENTI 3. PREGLED DOKUMENTOV

Slika 5: Placilo preko dokumentarnega akreditiva
(Vir: NLB, b. 1.)

Prednosti akreditiva za kupca so, da je denar, poloZen za kritje akreditiva, zas&iten
pred izpla€ilom nepoznanemu prodajalcu, pogoj izpladila so ustrezni dokumenti. Za
prodajalca pa so prednosti zagotovljeno placilo prodanega in izvozenega blaga pod
pogojem, da izpolni akreditivhe pogoje v predpisanem roku in se izogne tveganju in
poslovanju s partnerjem, ker prejme placilno zavezo od banke. V praksi so tezave
predvsem v tem, ker dokumenti pogosto v vseh podrobnostih ne ustrezajo njihovemu
opisu ob odprtju akreditiva ali Enotnim pravilom in obiCajem za akreditive, zato jih je
treba potem naknadno usklajevati.

4.4.2 Banéna placilna obveza

Po Enotnih pravilih ICC za ban&no placilno obvezo (Uniform Rules for Bank Payment
Obligation, URBPO) je nepreklicna obveza ene banke drugi, da bo izplaala dolocen
znesek, Ce se bodo elektronsko primerjani podatki med seboj ujemali. Zavezanec iz
BPO je torej kupeva banka do prodajal€eve banke, ne do prodajalca izvoznika, ki pa
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ima s svojo banko poseben dogovor, da v primeru, ¢e banka obligor ne plac¢a, placa
prodajalCeva banka. Dokumentarni akreditiv zahteva fizicno izro€anje dokumentov
skozi banéni sistem, pri BPO pa se ti dokumenti posljejo neposredno od prodajalca
do kupca kot v primeru transakcije na odprti racun. V posebno racunalnisko aplikacijo
se vnesejo izbrani in vnaprej elektronsko med bankami usklajeni elementi
dokumentov tako, da pozneje ne more priti do neskladnosti med njimi kot pri
akreditivu. BPO je namenjen platevanju med strankama, ki se dobro poznata in dalj
Casa poslovno sodelujeta. Ta oblika plagevanja je cenej$a od akreditiva.

Basic Bank Payment Obligation Transaction

Importer / buyer Exporter/ seller
Sales Contract or Proforma Invoice

Shipment

Obligor Bank Recipient Bank

e

Slika 6: Placilo preko mehanizma bancéne placilne obveze
(Vir: Letterofcredit.biz, 2018)

4.4.3 Izbira prava in nac¢ina reSevanja sporov

Pomembno je, da stranki mednarodne komercialne pogodbe izbereta pravo, ki se
zanjo uporabi, in nacin reSevanja sporov — katero sodiS¢e ga bo reSevalo, in e bolje,
¢e namesto sodisS¢a raje izbereta arbitrazo, ki ima, kot bomo ugotovili v nadaljevaniju,
$tevilne prednosti. Ce stranki na to pozabita, pridejo v primeru spora v postev pravila
mednarodnega zasebnega prava. Mednarodno zasebno pravo razen na primer v
primeru ureditve znotraj EU in v Se nekaterih primerih pa v resnici ni mednarodno,
ampak ima vsaka drzava svoja pravila mednarodnega zasebnega prava, tako
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imenovane kolizijske norme, ki po sistemu naveznih okoli€in pokazejo, katero
materialno pravo, ki je lahko tuje ali domace, naj se uporabi pri reSevanju nastalih
pravnih razmerij z mednarodnim elementom, katero sodiSCe je pristojno in kaj velja
glede izvrSevanija tujih sodnih in arbitraznih odlo¢b. V EU je podrocje mednarodnega
zasebnega prava enotno urejeno z dvema uredbama, Bruselj | (Uredba (EU) st.
1215/2012 Evropskega parlamenta in Sveta z dne 12. decembra 2012 o pristojnosti
in priznavanju ter izvrSevanju sodnih odloCb v civilnih in gospodarskih zadevah, ki
nam pove, katero sodiSCe je pristojno za dolo€en spor) in Rim | (Uredba (ES) &t.
593/2008 Evropskega parlamenta in Sveta z dne 17. junija 2008 o pravu, ki se
uporablja za pogodbena obligacijska razmerja, ki pove, katero pravo se uporabi med
subjektoma iz razli¢nih drzav v obligacijskih oziroma gospodarskih zadevah).

Prva navezna okoli§¢ina glede uporabe prava, ki jo dolo¢a Uredba Rim |, je, da se
uporabi pravo, ki ga stranki sami izbereta. Ce pa stranki prava ne izbereta, nastopijo
druge kolizijske norme s svojimi naveznimi okolid¢inami. Tako se za prodajno
pogodbo uporabi pravo drZzave, v kateri ima sedez prodajalec.

Uredba Bruselj | nam pove, da je v primeru, ko stranki nista izbrali sodis¢a, pristojno
sodisCe drzave, na obmocju katere ima toZzenec sedez, fakultativno pa tudi sodis¢e
na obmocju drzave, kamor je blago namenjeno. Vsekakor je zelo priporocljivo, da
stranki dolocita pravo, ki velja za njuno prodajno pogodbo, in pristojno sodisCe
(Bortolotti, 2010).

V mednarodnih poslovnih trgovinskih sporih je posebej priporocljivo arbitrazno
reSevanje sporov. Arbitrazni sporazum je lahko v obliki arbitrazne klavzule v pogodbi
ali v obliki samostojnega sporazuma, vedno pa v pisni obliki. Spor lahko razresuje
arbitrazni senat, lahko tudi samo en arbiter. Arbitraza odlo¢i o sporu na podlagi
pravnih pravil, ki so jih za presojo vsebine pravnega razmerja izbrale stranke. Ce
stranke niso izbrale materialnega prava, pa arbitrazni senat odlo¢i na podlagi pravnih
pravil, Ki jih Steje za primerna. Poleg hitrosti razsojanja je glavna prednost arbitraze
lazje priznavanje in izvrsljivost arbitrazne odlo¢be kot odlocbe tujega sodisa v
drzavah izven EU po NewyorSki konvenciji o priznanju in izvrSitvi tujih arbitraznih
odlocb (Bortolotti, 2010).

4.4.4 Shema prodajne pogodbe po modelu ICC

Modelna prodajna pogodba ICC (The ICC Model International Sale Contract), ki
predstavlja svetovni standard, je pripravljena tako, da stranki spominja na vse
pomembne sestavine pogodbe. Vodi ju skozi pripravo pogodbe tako, da Cesa ne
pozabita, pri ¢emer jima ponuja razlicne pravne moznosti, med katerimi stranki
izbirata (Bortolotti et al., 2013).
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Prvi specifitni del pogodbe, ki se od primera do primera spreminja, dopolnjuje drugi
del, to so splodni poslovni pogoji, ki se ne spreminjajo in se upostevajo pri vsaki
sklenjeni pogodbi tako, da njene specificne dolo¢be dopolnjujejo in so sestavni del
pogodbe, razen Ce kakSnega specifitnega vprasanja v specificnem delu pogodbe
stranki ne uredita drugace.

V specificnem delu vsebuje modelna prodajna pogodba najprej imena in naslove

strank ter davéno Stevilko, sledijo pa:

e opredelitev blaga, cena, dobavni pogoji z mozno izbiro med 11 klavzulami
Incoterms, po potrebi z navedbo Spediterja in prevoznika,

e Cas dobave,

e preverjanje blaga pred dobavo ali ob njej,

e mozen pridrzek lastninske pravice,

e pladilni pogoji (stranki izbirata med naslednjimi: placilo na odprti racun,
vnaprejsnje placilo, dokumentarni inkaso, dokumentarni akreditiv, ban¢na placilna
obveza),

e navedba podatkov o prodajalCevi banki,

e dokumenti, ki jih ob dobavi preda prodajalec kupcu (trgovska faktura, potrdilo o
izvoru, transportni dokument, zavarovalni dokument itd.),

¢ odpoved pogodbe, odgovornost za zamudo z dobavo blaga, pregled blaga in
notificiranje napak,

e omejitve glede odSkodninske odgovornosti za napake na blagu,

e merodajno pravo,

e nacin reSevanja sporov in podpisi strank.

V veC€ rubrikah prvega dela je predviden vpis specificnosti le, ¢e se razlikujejo od
splo$nih pogojev v drugem delu modelne pogodbe ICC.

Splosni pogoji modelne pogodbe ICC se navezujejo na specificno pogodbo, katere
shemo smo opisali, in so njen del, ¢e stranki dolo€enega vprasanja v specificnem
delu ne uredita drugace.

Povzemamo le nekaj pomembnejSih primerov doloCb sploSnih pogojev. Tako na
primer dolo€ajo, da se za vsako vpra$anje iz pogodbe uporablja CISG, ¢e pa CISG
dologenega vprasanja ne ureja (npr. proizvajaléeve napake glede varnosti blaga), se
uporabi pravo drzave sedeza prodajalca. Pri prodaji na odprti raun mora kupec
placati blago v 30 dneh od datuma na fakturi, pri vnaprejSnjem placilu pa mora biti
denar pri prodajalCevi banki vsaj 30 dni od predvidenega datuma odpreme blaga, Ce
ni drugaCe dogovorjeno, kar velja tudi za odprtje akreditiva. Za akreditiv in ban¢no
garancijo se uporabljajo enotna pravila in obicaji ICC, €e ni druga¢e dogovorjeno. Ob
zamujenem placilu ima prodajalec pravico do obresti v viSini 5 odstotkov nad
povprecno ban¢no posojilno obrestno mero prvovrstnim posojilojemalcem v kraju
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placila. Ob zamudi blaga ima kupec za vsak teden zamude pravico do penalov v viSini
0,5 odstotka cene, najve¢ pa 10 odstotkov, in ¢e dobave Se vedno ni po vseh teh
tednih, lahko odstopi od pogodbe in zahteva odSkodnino, ki ne sme preseci cene
nedobavljenega blaga.

Zelo podobno kot CISG urejajo splosni pogoji tudi posledice napak na blagu: ¢e kupec
blago ¢im prej pregleda in o napakah obvesti prodajalca, lahko izbira med zahtevkom
za zamenjavo blaga ali popravilom, pri ¢emer ima pravico do penalov, ¢e prodajalec
s tem nerazumno zamuja. Ce prodajalec ne odpravi napake ali ne zamenja blaga po
teh pogojih in ni tudi dogovorjena mozZnost zniZzanja kupnine, lahko kupec od pogodbe
odstopi in zahteva odSkodnino, in sicer najveC v viSini dogovorjene cene za blago, je
med drugim urejeno v sploSnih pogojih, ki smo jih na kratko povzeli.
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5 S PRODAJNO POGODBO POVEZANE POGODBE

Za logistiéni del izvedbe prodajne pogodbe je zelo pomembno usklajeno naértovanje
prodajne pogodbe, izbire klavzul Incoterms ter Spediterske, prevozne in zavarovalne
pogodbe. V nadaljevanju povzemamo vse tri po Friedl (2022a).

5.1 POGODBA O SPEDICWJI

Pogodba o Spediciji je pravni sporazum med prevoznikom in naro€nikom prevoza, v
katerem se dolocijo pogoji in odgovornosti za izvedbo prevoza blaga ali tovora.

5.1.1 Splosno o ekonomski viogi Spediterja

Spediter (angl. freight forwarder) ima nepogresljivo vlogo v logistiénem procesu
premesdéanja blaga v mednarodnem poslovanju. Spedicijska pogodba na mednarodni
ravni ni urejena z enotnimi predpisi ali mednarodnimi konvencijami. V vecini drzav je
urejena z njihovimi nacionalnimi predpisi in na podlagi razvijajoCega se
mednarodnega avtonomnega prava. Pri nas jo urejajo ¢leni 851 do 870 OZ in Sploéni
pogoji poslovanja mednarodnih Spediterjev Slovenije (Obligacijski zakonik (0Z),
2001; Splosni pogoji poslovanja mednarodnih Spediterjev Slovenije, 2009).

Po OZ se s $pedicijsko pogodbo Spediter zavezuje, da bo za prevoz dolo¢ene stvari
sklenil v svojem imenu na racun narocitelja prevozno pogodbo in druge za to potrebne
pogodbe ter opravil druge obicajne posle in dejanja, narocitelj pa se zavezuje, da mu
bo za to dal dolo&eno plagilo. Ce je v pogodbi tako dogovorjeno, lahko $pediter sklene
prevozno pogodbo in opravi druga pravna dejanja v imenu in na raun naroditelja.

Spediter je kot gospodarska druzba ali podjetnik posameznik arhitekt preme$éanja
blaga, ki i8€e in organizira za naro€nika najbolj ekonomic¢no in varno pot za odpremo,
prevoz in konéno dostavo blaga. Ta njegova vloga je med drugim obravnava v okviru
instradacije. V danasnji globalizaciji trgovanja ne moremo od proizvajalca, prodajalca
in kupcev veC priCakovati, da bodo sami izbrali najprimernejSo obliko prevoza,
prevozno pot, prevozno pogodbo, zbrali vse dokumente in omogodili razli¢nim
organom pregled blaga pred odpravo, organizirali nakladanje, prekladanje,
razkladanje, sklepali optimalno zavarovanje, skladiS¢no pogodbo, kjer je to potrebno,
organizirali izvozno oziroma uvozno carinjenje idr. S tem se ukvarja Spediter, ki lahko
bistveno zniza stroSke navedenih opravil, naroCniki pa se lahko posvetijo svoiji
osnovni dejavnosti.

Pri mednarodnem poenotenju razumevanja in vioge Spediterske pogodbe ima z
razvojem avtonomnih pravil pomembno viogo Mednarodno zdruzenje Spediterskih
organizacij (International Federation of Freight Forwarders Associations, fr.
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Fédération Internationale des Associations de Transitaires et Assimilés, FIATA),
ustanovljeno 31. maja 1926 na Dunaju s sedezem v Zirichu. FIATA in Evropsko
zdruzenje Spediterskih, transportnih, logistiénih in carinskih agentov (fr. Comité de
Liaison Européen des Commissionaires et Auxiliaires de Transport du Marché
Commun, CLECAT) sta sprejeli naslednjo definicijo, po kateri so Spediterske in
logistiCne storitve katerekoli storitve, povezane s prevozom (izvedenim na en nacin
ali kot multimodalni nacin), zdruzZevanjem, hrambo, rokovanjem, pakiranjem ali
distribucijo blaga, kakor tudi pomozne in svetovalne storitve, povezane s temi
storitvami. Vsebujejo tudi storitve s carinskega in davénega podrocja, carinjenje
blaga, preskrbo zavarovanja blaga in pobiranje oziroma urejanje placil ali
dokumentacije v zvezi z blagom. Spediterske storitve vkljudujejo tudi logistiéne
storitve s sodobno informacijsko in komunikacijsko tehnologijo pri prevozu,
rokovanjem in hrambo blaga ter popolno organizacijo dobave (angl. total supply chain
management).

FIATA je oblikoval tudi Modelna pravila za Speditersko pogodbo in vrsto dokumentov
kot enotnih svetovnih standardov pri izvajanju Spediterske dejavnosti. Ti dokumenti
se zlahka lahko razlikujejo, ker je vsak v svoji barvi in z logotipom FIATA.
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Slika 7: FCR: $peditersko potrdilo o prejemu
(Vir: International Federation of Freight Forwarders Associatios, b. 1.)

Slika 8: Logotip FIATA
(Vir: International Federation of Freight Forwarders Associatios, b. 1.)
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Glavni FIATA-dokumenti so nasledniji:

e FCR: Speditersko potrdilo o prejemu, ki potrjuje, da je Spediter prevzel blago v
doloéenem kraju od doloCenega nalogodajalca, da ga poslije doloCenemu
prejemniku blaga in se ga najveCkrat uporablja pri uporabi klavzule EXW
Incoterms;

e FBL: prenosna Spediterska nakladnica in potrdilo, s katerim Spediter prevzame
odgovornost za izvrditev celotnega transporta;

e FCT: prenosna Spediterska nakladnica in potrdilo, s katerim Spediter prevzame
odgovornost za celotno izvrsitev transporta;

s SDT: potrdilo poSiljatelja o prevozu nevarnega blaga, s katerim nalogodajalec ali
komitent Spediterju izjavlja, da blago, prevzeto za transport, ustreza zahtevam za
prevoz nevarnega blaga, dolo¢enim v mednarodnih konvencijah za prevoz
nevarnih snovi;

o FFI: Spediterska navodila, ki vsebujejo najpomembnejSe podatke in informacije za
varno dostavo blago od naroc¢nika (prodajalca) do prejemnika (kupca);

o FWR: potrdilo, ki se uporablja v primerih, ko Spediter opravlja tudi skladid¢ne posle
oziroma nastopa v vlogi skladi$¢nika. Spediter potrjuje, da je blago prevzel in ga
uskladiscil in da bo blago izro€il tistemu, ki bo predlozil dokument FWR;

e FWB: neprenosljivi tovorni list za kombinirani ali multimodalni transport in ga mora
Spediter imeti takrat, kadar kot Spediter deluje tudi kot prevoznik v multimodalnem
transportu. Uporablja se ga lahko tudi kot pomorski tovorni list.

5.1.2 Ureditev po Obligacijskem zakoniku

Ponovimo zakonsko definicijo, po kateri se s Spedicijsko pogodbo Spediter zavezuje,
da bo za prevoz doloCene stvari (blaga) v svojem imenu na racun naro itelja
(posredno zastopstvo) sklenil prevozno pogodbo in druge za to potrebne pogodbe ter
opravil druge obi¢ajne posle in dejanja, narocitelj pa se zavezuje, da mu bo za to dal
dolo€eno placilo. Druge glavne znacilnosti pogodbe o Spediciji, ki jo OZ ureja v €lenih
od 851 do 870, lahko kratko povzamemo, kot sledi v nadaljevanju:

e Spediter mora opozoriti naroCitelja na pomanjkljivosti v njegovem narocilu, Se
posebej glede pakiranja;

e Spediter na raCun narocitelja sam odpravi pomanjkljivosti narocila, ¢e narocitelj s
tem prevec€ odlasa in lahko nastane $koda;

e Spediter deluje v korist naroCitelja z upoStevanjem nacela skrbnosti dobrega
gospodarstvenika in ob vsaki poskodbi stvari ali drugem dogodku ukreniti vse, kar
je potrebno, v narociteljevem interesu;

e Spediter mora upoStevati navodila narocitelja o izbiri poti, nainu prevoza idr. in
zahtevati nova navodila, ¢e se danih narociteljevih navodil ne da upoStevati,
vendar mora o tem narocitelja takoj obvestiti;

e Ce naroditelj ni doloCil poti in nacina prevoza, to dolodi Spediter, upostevajoc
narociteljeve interese;
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e S3Spediter je odgovoren za skrbno izbiro prevoznika in za izbiro drugih
podizvajalcev, ni pa odgovoren za njihovo delo, razen &e sta se stranki Spedicijske
pogodbe drugaée dogovorili;

e kadar se mora prevoz opraviti ez carinsko mejo, mora Spediter izvesti vse
carinske formalnosti in pla¢ati carinske dajatve, razen €e ni s pogodbo drugace
dolo¢eno;

e Ce Spediter sam opravi prevoz ali kakSno drugo opravilo, ki ga sicer izvaja kdo
tretji, ki ga najame Spediter, ima Spediter za te storitve pravico do posebnega
placila;

e Spediter mora blago med transportom zavarovati pri zavarovalnici le, Ce je to
posebej dogovorjeno;

¢ po kon&anem Spediterskem poslu ali ze med njim, ko ga izvaja, mora dati Spediter
narocitelju raéun o opravljenem delu.

Obveznosti narocitelja pa so zlasti naslednje:

e narocitelj mora plaCati Spediterju njegovo delo po pogodbi, tarifi ali kakSnem
drugem pravnem aktu, potem ko je 3pediter delo opravil, lahko pa Spediter
zahteva tudi predujem za stro8ke, ki so povezani z odpravo blaga;

e v primeru, ko je dogovorjeno, da bo Spediter zaraunal svoje terjatve prejemniku
blaga, ta pa mu jih ne pla¢a, ostanejo Spediterju te terjatev do naroditelja;

e narocitelj mora obvestiti Spediterja o vseh lastnostih stvari, ki bi utegnile ogrozati
varnost prevoza, posebej ga mora obvestiti tudi o dragocenostih, kadar so v
posiljki;

e za zavarovanje svojih terjatev ima Spediter zastavno pravico na blagu, ki mu je
bilo izro€eno v Spedicijo, dokler ga ima v svoji posesti, tako da lahko to blago po
predhodnem opominu proda in se poplaca iz izkupiCka, preostanek pa vrne
narocitelju.

Posebni obliki Spedicijske pogodbe sta fiksna Spedicija in zbirna Spedicija. Pri fiksni
Spediciji je Spediter odgovoren ne le za izbiro vseh izvajalcev, ki jih vklju€i v Spedicijo,
ampak tudi za njihovo delo. V tem primeru sta v pogodbi o Spediciji zajeti tako placilo
Spediterske storitve kot tudi placilo vseh izvajalcev, ki jih Spediter izbere za izvedbo
Spedicije. O zbirni pediciji pa govorimo takrat, ko Spediter organizira skupen prevoz
blaga razliénih naroénikov, razen ¢e mu to pogodba prepoveduje. Ce so prevozni

dodatnega placila.
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5.2 PREVOZNA POGODBA

Prevozna pogodba je kljuénega pomena pri izvedbi pravilne dobave blaga po prodajni
pogodbi. Prevoznik ni stranka prodajne pogodbe, zato morata biti prodajalec in kupec
pozorna, da je sklenjena na nacin, da bosta dobava in prevzem blaga v skladu s
prodajno pogodbo, v odvisnosti od tega pa mora po izbrani klavzuli Incoterms
prevozno pogodbo skleniti ali prodajalec ali kupec. V nadaljevanju navajamo glavne
znacilnosti pravne ureditve prevozne pogodbe.

5.2.1 Splosno

Mednarodne prevoze, ki so povezani z izvedbo mednarodne prodajne pogodbe,
urejajo Stevilne mednarodne konvencije, kot so Konvencija o prevozu blaga po
Zeleznicah, Konvencija o prevozu potnikov in prtliage po Zeleznicah, Konvencija o
pogodbi za mednarodni prevoz blaga po cesti; Konvencija ZN o mednarodnem
multimodalnem prevozu blaga, Konvencija o izenaCenju nekaterih pravil o
konosamentu (nakladnici) idr. Glede vprasanj, ki s temi konvencijami niso urejena, se
uporabi merodajno nacionalno pravo. Pri nas so to Zakon o prevozih v cestnem
prometu, Zakon o prevoznih pogodbah v cestnem prometu, Zakon o prevoznih
pogodbah v ZelezniSkem prometu, Zakon o obligacijskih in stvarnopravnih razmerjih
v letalstvu, Pomorski zakonik idr. (Pavliha, VIaci¢ in Oblak, 2017).

5.2.2 Ureditev prevozne pogodbe po konvenciji CMR

Od omenjenih virov bomo obravnavali le prevozno pogodbo o prevozu blaga v
mednarodnem cestnem prometu po konvenciji, katere uradno ime je Convention
relative au Contrat de Transport International de Merchandises par Route (CMR) Njen
koncept pa nam lahko sluzi tudi pri razumevanju specifi€no urejenih pogodb v drugih
vejah transporta.

Njena glavna dologila so naslednja (Sker, Selan Voglar in Simoniti, 2005):

¢ Konvencija CMR dolo¢a, da je prevozna pogodba potriena z izdajo tovornega
lista. Na obstoj ali veljavnost prevozne pogodbe pa ne vpliva, &e tovorni list
manjka, ni pravilen ali se izgubi. Zanjo prav tako veljajo doloCbe konvencije.
Oblika tovornega lista ni predpisana, je pa predpisana njegova vsebina.
Mednarodna zveza cestnih prevoznikov je glede na doloc€ila konvencije CMR
izdelala obrazec tovornega lista. Ta sicer ni obvezen, je pa sploSno razSirjen. Obe
stranki morata tovorni list podpisati, nesodelovanje ene lahko povzro€i, da druga
odstopi od prevozne pogodbe.

e Obvezni podatki v CMR tovornem listu so: datum in kraj izstavitve, ime oziroma
podjetje in naslov posiljatelja, ime oziroma podijetje in naslov prevoznika, kraj in
datum prevzema tovora in kraj, dolo¢en za izro€itev, ime oziroma podjetje in
naslov prejemnika, obi¢ajni opis vrste tovora in ovojnine (embalaze), Stevilo kosov
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(tovorkov) in njihovo posebno oznacbo in Stevilke, kosmato oziroma bruto tezo
tovora ali drugace izrazeno koli¢ino, stroski v zvezi s prevozom (voznina, dodatni
stroski, carino in drugi strodki od sklenitve pogodbe do izroCitve), potrebna
navodila za carinske in druge postopke in izjavo, da veljajo za prevoz dolocila
konvencije CMR, ne glede na kakr$ne koli drugacne predpise.

e Podatki, ki jih stranki po potrebi vneseta v tovorni list, pa so oznacba, da pretovor
ni dovoljen, stroski, ki jih poSiljatelj prevzame nase, znesek, ki mora biti placan ob
izroCitvi, izjavo o vrednosti tovora in znesek, ki pomeni poseben interes za
izroCitev, poSiljatelieva navodila prevozniku glede zavarovanja tovora,
dogovorjeni rok, v katerem mora biti tovor prepeljan, seznam listin, ki so bile
izroCene prevozniku.

e Ob prevzemu tovora mora prevoznik preveriti pravilnost navedb v tovornem listu
(Stevilo tovorkov, oznake, Stevilke ) in zapisati morebitne pripombe, preveriti
zunanje stanje tovora in njegove embalaze ter zapisati morebitne opombe,
pripombe vpiSe v vse tri izvode tovornega lista, posiljatelj pa se mora z njimi
strinjati, sicer nimajo vloge dokaza prima facie, preveriti koli¢ino in stanje tovora,
Ce posiljatelj to od njega zahteva, opozarjati glede nakladanja tovora na prevozno
sredstvo in zlaganje tovora.

o Posiljatelj je prevozniku odgovoren za stroske in $kodo, ki bi nastali zaradi slabe
ali pomanjkljive embalaze, pravilnost navedb v tovornem listu, pravilnost in
zadostnost dokumentacije za carinske in druge postopke, nakladanje tovora na
prevozno sredstvo.

o Ce gre za prevoz nevarnega tovora, mora poSiljatelj dati prevozniku navodila o
morebitnih grozec€ih nevarnostih in glede varnostnih ukrepov. V tovornem listu
mora biti obvezno zapisano, za kak3no kategorijo nevarnega tovora gre. Ce
prevoznik med prevozom ugotovi, da prevaza nevarni tovor, a o tem ni bil
opozorjen, lahko tovor kjerkoli razlozi, poSiljatelj pa mu mora povrniti stroske in
morebitno Skodo.

e Ce prejemnik zavrne prevzem tovora, poskusa prevoznik pridobiti navodila od
posiljatelja oziroma osebe, ki ima razpolagalno pravico. Ce pravo&asno ne dobi
navodil, lahko razlozi tovor in ga na stroSke osebe, ki razpolaga s tovorom, izro€i
v skladisCenje. Z raztovorom je prevozna pogodba konCana. Prevoznik sme
prodati tovor, Ce je tak, da se lahko pokvari, e so strodki skladis¢enja
nesorazmerni z njegovo vrednostjo ali ¢e v razumnem roku ni uspel pridobiti
navodila od osebe, ki s tovorom razpolaga.

Pomembno vpradanje, s katerim se sre€amo tudi v drugih vejah prevoza, je omejena
odSkodninska odgovornost in viSina odSkodnine za izgubo oziroma poskodbo tovora
ali za zamudo pri njegovi dostavi.
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Prevoznik po konvenciji CRM ni odgovoren za poSkodbo, izgubo ali zamudo, Ce je ta

nastala zaradi:

e ravnanja upravi¢enca iz prevozne pogodbe — Ce je posiljatelj, prejemnik ali njun
pooblas&enec dal prevozniku napacna navodila ali je bil malomaren,

o (e je Skoda posledica naravne napake tovora,

¢ (e je nastala zaradi viSje sile — zaradi nepri¢akovanih okolis¢in, ki se jim prevoznik
ni mogel izogniti ali pa njihovih posledic ni mogel preprediti.

Da bi dosegel oprostitev odgovornosti, mora prevoznik sam dokazati te vzroke.

Konvencija CMR dolo¢a tudi nekatere posebne oprostilne razloge, ko je 3koda

nastala v posebnih vnaprej sicer dogovorjenih okolis€inah in se domneva, da so te

okolis€ine privedle do nastanka Skode. Tak$ne okolis€ine so:

e izrecno v tovornem listu dogovorjena uporaba nepokritih vozil,

e tovor, ki je po svoji naravi izpostavljen razsipu ali poSkodovaniju, ni bil v embalazi
ali je bila ta neprimerna,

e rokovanje, nakladanje, zlaganje ali razkladanje je opravil posiljatelj, prejemnik ali
oseba po njunem nalogu,

e tovor je zaradi svojih lastnosti izpostavljen popolni ali delni izgubi ali poSkodbi
zaradi razbitja, rjavenja, gnitja, suSenja idr., ali ¢e je §lo za neoznacene tovorke
ali prevoz Zivih Zivali.

Glede teh posebnih okoli¢in prevoznik dokazuje le njihov obstoj, ne pa vzro¢ne
zveze med temi okoliS¢inami in Skodo kot v primeru obi¢ajnih oprostilnih razlogov,
navedenih zgoraj. Vzro€na zveza se torej v primeru posebnih oprostilnih okolis&in
domneva, upravi¢enec do blaga pa lahko dokazuje, da so vzroki za Skodo izven teh
okoliS¢in.

Odskodnina, ki jo mora pla¢ati odgovorni prevoznik za nastalo $kodo na tovoru ali
izgubo, je omejena na 8,33 SDR po kilogramu kosmate teze tovora (SDR je kratica
za Special Drawing Rights in pomeni posebne pravice ¢rpanja). Gre za koSarico stirih
valut, pri Eemer znasa 1 SRD priblizno 1,2 evra. Osnova za dolocCitev vrednosti tovora
je njegova vrednost v kraju in €asu predaje na prevoz, in sicer fakturirana vrednost.

Poleg tega prevoznik 8e neomejeno od3kodninsko odgovarja za stroSke, kot so
voznina, Spediterski stroski, administrativni stroski, zavarovalnine idr., ki ne bi nastali,
Ce ne bi bilo prevoza. Ti stroski se povrnejo v celoti, Ce je izgubljen ali poSkodovan
celoten tovor, sicer pa le v sorazmernem delu. Prevoznik pa ne odgovarja za
izgubljeni dobicek, pogodbene kazni in drugo posredno $kodo.

Posebni obliki prevoza sta tudi zaporedni prevoz in multimodalni prevoz. Pri
zaporednem prevozu prvi prevoznik sprejme obveznost, da bo opravil prevoz ob
sodelovaniju ve€ prevoznikov (zaporedni prevozniki), naro€nik prevoza pa v to privoli.
Razmerja med zaporednimi prevozniki se uredijo s pogodbo. Poleg prevoznika, na
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Cigar delu poti je nastala Skoda, je poSiljatelju blaga solidarno odgovoren tudi prvi
prevoznik, prejemniku pa tudi zadnji prevoznik. Ce ni mogode ugotoviti, na katerem
delu poti je nastala Skoda, pa odgovarjajo vsi prevozniki solidarno.

Po pogodbi o multimodalnem prevozu se podjemnik multimodalnega prevoza zaveze,
da bo opravil prevoz blaga z razli¢nimi prevoznimi sredstvi v razli¢nih vrstah prometa,
pri éemer je del prevoza opravljen po cesti, naro¢nik prevoza oziroma posSiljatelj pa
se zaveze, da bo za celoten prevoz placal voznino.

Podjemnik multimodalnega prevoza odgovarja za poskodbo, primanjkljaj ali izgubo
tovora ali za zamudo, razen ¢e dokaze, da je ravnal kot skrben podjemnik, in sicer v
vi8ini 920 SDR na tovorek ali 2,75 SDR na kilogram kosmate tezZe tovora.

5.3 TRANSPORTNO ZAVAROVANJE

Transportno zavarovanje, pri ¢emer imamo v mislih kargo zavarovanje, je klju¢nega
pomena glede na zelo omejeno odskodninsko odgovornost prevoznikov po
mednarodnih konvencijah, kot bo razvidno v nadaljevaniju.

5.3.1 Splosno o transportnem zavarovanju

Pri prevozu blaga se sreCujemo s Stevilnimi tveganji za prometne, naravne nesrece,
pozar, eksplozije, vi§jo silo, tatvine, terorizem, spopade, stavke, neustrezno ravnanje
prevoznika idr. V logisti€nem procesu so tudi tveganja posrednih Skod, izgube
dobiCka in pa Se posebej tveganje omejitve prevoznikove odgovornosti z
mednarodnimi konvencijami. ReSitev je v sklenitvi kargo zavarovanja.

5.3.2 Kargo zavarovanje

S kargo zavarovanjem, to je zavarovanjem blaga kot takega, ne pa prevoznikove
odgovornosti, so krite 3kode in izgube, ki so zaradi zunanjih, bodocih in
nepri¢akovanih tveganj nastale na tovoru med prevozom. Zavarovanje lahko sklene
oseba, ki ima premozenjski interes na tovoru, na primer lastnik tovora, v njegovem
imenu pa lahko zavarovanje sklene tudi Spediter oziroma prodajalec. Zavaruje se
lahko razli¢no blago, investicijska oprema, sejemsko blago in vzorci, ki jih prevazajo
predstavniki stranke, tovor v prometu med obrati idr. UpraviCenec do blaga, ki je
uniceno, poskodovano ali izgubljeno, dobi torej od zavarovalnice povrnjeno vrednost
blaga, zavarovalnica pa ima potem regresni zahtevek do povzrocitelja Skode oziroma
do njegove zavarovalnice.
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Pri sklenitvi kargo zavarovanja lahko zavarovanec obi€ajno izbira med naslednjimi
obsegi kritja (Friedl, 2022b):

kritie osnovnih tvegan;j: krite so Skode, ki nastanejo kot posledica prometne ali
elementarne nesreCe, pozara ali eksplozije, neizroCitve ali tatvine tovora, visje
sile;

kritie vseh tvegan;j: krite so vse Skode, razen tistih, ki so izrecno izkljucene, na
primer Skode zaradi obiajne izgube ali loma, 8kode zaradi zlega namena ali
grobe malomarnosti, Skode, ki ji je tovor v €asu prevoza podvrzen zaradi svojih
naravnih lastnosti, Skode zaradi neprimernega ravnanja posiljatelja ali prejemnika;
kritie specialnih tveganj: dodatno zavarovanje za Skode, ki nastanejo kot
posledica naravnih lastnosti tovora, kot so na primer zuzkavost, rja, zmrznitev,
odmrznitev ipd.;

kritje vojnih tveganj pri pomorskem ali letalskem prevozu in stavkovnih tveganj pri
vseh vrstah prevoza tovora.

Pri mednarodnem trgovanju so Institute Cargo Clauses LMA/IUA kot modelne
zavarovalne klavzule svetovni zavarovalni standard, ki jih dopolnjujejo $e Institute
War Clauses LMA/IUA, in Institute Strikes Clauses LMA/IUA.

Cargo Clauses LMA/IUA urejajo tri ravni zavarovalnega kritja, ki jih prikazujemo na
sliki 9.
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STRANDING, GROUNDING, SINKING OR CAPSIZING YES YES * YES®
| OVERTURNING OR DERAILMENT OF LAND CONVEYANCE YES YES* YES*
| COLLISION OF SHIP OR CRAFT WITH ANOTHER SHIP OR CRAFT YES YES* YES*

CONTACT OF SHIP, CRAFT OR CONVEYANCE WITH ANYTHING YES YES* YES*

|_OTHER THAN SHIP OR CRAFT (excludes water but not ice)

| DISCHARGE OF CARGO AT PORT OF DISTRESS L YES I YES® ! YES®

|_FIRE OR EXPLOSION YES YES® YES®
EARTHQUAKE, VOLCANIC ERUPTION OR LIGHTENING YES YES® NO
MALICIOUS DAMAGE YES NO*= NO==

| THEFT/ PILFERAGE YES NO NO

| GENERAL AVERAGE SACRIFICE ¢ Yas. | YES ! YiS

| JETTISON YES YES YES
WASHING OVERBOARD YES YES NO

_(deck cargo)

_WAR RISKS (except piracy) NO NO NO

L TAKINGS AT SEA (except war risks) YES NO NO
SEAWATER ENTERING SHIP, CRAFT, HOLD, CONVEYANCE, YES YES NO

| _CONTAINER LIFT VAN OR PLACE OF STORAGE

|_RIVER OR LAKE WATER ENTERING SAME YES YES NO

| LOSS OVERBOARD DURING LOADING/ UNLOADING (total loss only) N/A YES NO
ANY RISKS OF PHYSICAL LOSS OR DAMAGE NOT SPECIFIED YES NO | NO

Slika 9: Razli¢ne ravni zavarovalnega kritja po Institutskih klavzulah
(Vir: ACIS. Cargo Undrewriting Agency LTD, b. I.)

Zavarovanja se lahko sklepajo za vsak posami¢ni tovor. V tem primeru mora lastnik
tovora ali imetnik pravice na njem zavarovalnico obvestiti 0 vsakokratnem prevozu
tovora. Pred zaCetkom prevoza mora zavarovalnici poslati vse potrebne podatke o
prevozu tovora in takoj poravnati zavarovalno premijo.

Z generalno polico pa se sklepajo zavarovanja takrat, ko se tovor pogosto prevaza. S
sklenitvijo tega zavarovanja se doloci, ali je zavarovan ves tovor ali le dolo¢ene
skupine tovora, in sicer po principu sprotnega prijavljanja v zavarovanje pred
zaCetkom prevoza ali periodiénega prijavljanja v zavarovanje za preteklo obdobje
(Friedl, 2022b).

Iz podatkov, prikazanih na sliki 10, je razvidna koristnost kargo zavarovanja glede na
minimalno odSkodninsko odgovornost prevoznika v razlicnih vrstah prevoza:
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PRIMER IZRACUNA ODSKODNINE

ZAVAROVANIJE

TOVORA

Slika 10: Primer izraduna odskodnine brez in s kargo zavarovanjem
(Vir: Zavarovalnica Triglav, b. I.)
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6 PRAKTICNA PRIPRAVA PRODAJNE POGODBE

Ce zelimo zmanj$ati tveganja za neizpolnitev obvez strank prodajne pogodbe, je zelo
pomembno preverjanje bonitete potencialnega pogodbenega partnerja pred
sklenitvijo pogodbe. Pri zahtevnejSih pogodbah pa tudi faza pogajan;.

6.1 PREVERJANJE BONITETE POTENCIALNEGA POSLOVNEGA
PARTNERJA

Preden se odlo¢imo za pogajanja za sklenitev zahtevnejSe prodajne pogodbe,
moramo preveriti boniteto potencialnega partnerja. To lahko pridobimo preko raznih
bonitetnih hi§, tudi z obiskom poslovnega partnerja, ki nam neposredno razloZi svoj
nacin poslovanja in bonitetne podatke, kot so placilna zanesljivost in sposobnost v
smislu likvidnosti, finanéne varnosti in donosnosti, v SirSem smislu pa tudi podatki, ki
zadevajo lastnisko strukturo podjetja, strukturo razprsenosti prodaje glede na drzave
idr.

Preveriti je treba tudi dezelno tveganje (angl. country risk), pri katerem gre za tako
imenovana nekomercialna tveganja, povezana s pravnim, gospodarskim in politi€nim
okoljem poslovnega partnerja, ki ga prav tako preverjajo razne bonitetne hiSe.
Bonitetna ocena podjetja je zbir vecjega Stevila finan¢nih in nefinan¢nih kazalnikov in
omogoca jasen vpogled v poslovanje podjetij, s tem pa razkriva stopnjo tveganja
poslovanja z izbranim poslovnim partnerjem (Ebonitete.si, 2022).

6.2 POGAJANJA ZA SKLENITEV POGODBE

V tipiziranih vsakdanjih transakcijah ne prihaja do posebnih pogajanj, ampak ena
stranka poslje drugi ponudbo, ki jo naslovnica sprejme ali pa ne. V primeru neskladja
med ponudbo in sprejemom ponudbe lahko pride do pogajanj tudi pri manj zahtevnih
pogodbah. Obi¢ajno pa so pogajanja znacilna za sklepanje trajnejdih oziroma bolj
kompleksnih pogodb in lahko trajajo tudi dalj Casa. Pri pogajanjih stranki alocirata
svoja poslovna tveganja z izbiro pravnih instrumentov, predvsem pa gre pri pogajanjih
za to, da se stranki ¢im natan¢neje seznanita o predmetu pogodbe, torej o tem, kaj
ena stranka od druge pri¢akuje, tako da obe dobro spoznata ekonomske, tehniske in
pravne vidike nameravanega posla. Ni vseeno, kako se dogovori dobava blaga, kateri
Incoterms se uporabi, kako je z zavarovanjem placil, jamstvom za napake blaga, ki
mora imeti neke posebne lastnosti, obveznosti servisiranja itd. (International Chamber
of Commerce, 2016).

Pri pogajanjih ni pomembna le pogajalska mo€ ene stranke, ampak tudi sposobnost
pogajalcev. Napacna je predstava manjSega podjetja, da se z velikim sploh nima
smisla pogajati, ker bo obveljal njegov predlog. Utemeljene zahteve, ki so na primeren
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nacin v pogajanjih predstavljene, so lahko tudi za SibkejSo stranko uspesne. Tako kot
je pomembno sodelovanje pravnika pri pripravi osnutka pogodbe, je pomembna tudi
pravnikova vklju€enost v pogajanja od vsega zacetka, tako da pogajalec ve, ali so
drugacne resitve od zacetnih tudi pravno sprejemljive, in da pravnik razume tudi
poslovno ozadje pri pogajanju. Ce se pravnika vkljuéi $ele na koncu, bo ta lahko
pomagal le e s kakdnim nasvetom, na primer glede izbire sodi€a ali arbitraze, ne
bo pa mogel presoditi, ali so bile izbrane najboljSe pravne moznosti glede drugih
vprasanj, kot so vprasanja glede jamstva, instrumentov za utrditev obveznosti, izbire
klavzule Incoterms itd. Vendar pa seveda ni potrebno, da bi v primeru enostavnejsih
in vnaprej pripravljenih pogodb poslovneza vedno spremljal tudi pravnik. To velja Se
posebej, ko gre za formularne tipizirane pogodbe in se lahko opravi konzultacija s
pravnikom Sele na koncu pred podpisom, ¢e gre za kak3en odmik od tipiziranih dologil
(Bortolotti, 2010).

Ceprav so pogajanja $ele korak k sklenitvi pogodbe, pa Ze ustvarjajo dologene pravne
posledice. Podobno, kot je navedeno v 20. ¢lenu OZ, tudi zakoni drugih drzav
poudarjajo, da pogajanja pred sklenitvijo pogodbe ne zavezujejo in jih lahko vsaka
stranka prekine, kadarkoli ho¢e. Vendar odSkodninsko odgovarja stranka, ki se je
pogajala, ne da bi imela namen skleniti pogodbo, za 8kodo, ki jo je povzrocila drugi
stranki. Za 8kodo odgovarja tudi stranka, ki se je pogajala z namenom skleniti
pogodbo, pa je ta namen brez utemeljenega razloga opustila in tako drugi stranki
povzrodila $kodo. Ce se stranki drugace ne sporazumeta, trpi vsaka stranka svoje
stroSke s pripravami za sklenitev pogodbe, skupne stroSke pa trpita v enakih delih.
Stranka ni v dobri veri, ¢e prekine pogajanja, potem ko je ravnala tako, da je druga
stranka razumno pri¢akovala, da bo pogodbo sklenila, ali ¢e se stranka poleg pogajanj
z eno stranko brez njene vednosti vzporedno pogaja Se z drugo stranko. Poleg dobre
vere pri vstopu v pogajanja je Se posebej pomembno, da stranki varujeta zaupne
informacije o poslovanju, ki jih med pogajanji pridobita druga od druge. V zvezi s tem
pogosto skleneta tako imenovano pogodbo o nerazkritju zaupnih informacij (angl. non
disclosure agreement) (Bortolotti, 2010).
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7 EMPIRICNI DEL: IZVEDBA PRODAJNE POGODBE

Za kakovostno izvedbo mednarodne prodajne pogodbe je za prodajalca in kupca
klijuéno dobro sodelovanje s Spediterjem. Kako se stranke tega zavedajo in kaksen je
pogled Spediterja, smo preverili z intervjujem z izbranim Spediterjem.

7.1 INTERVJU S SPEDITERJEM

Glede logisti¢ne izvedbe prodajne pogodbe smo opravili intervju z izbranim izkuSenim
Spedicijskim podjetiem Spidi prevozi. V nadaljevanju povzemamo odgovore po
zastavljenem vpraSalniku (priloga 1).

e Prodajalci se v vecini ne posvetujejo glede izbire trgovinske klavzule Incoterms.
Svetovanije je pogosto v zvezi z prevozi nevarnega blaga, to je pri tako imenovanih
prevozih ADR (Accord européen relatif au transport international des
marchandises Dangereuses par Route), to je prevozih nevarnega blaga v
cestnem prometu. V zvezi z dobavo takdnega blaga se s prodajalcem oziroma
posiljateliem opravi natanen posvet, ki je potreben za dolo¢itev nacrta poti,
ravnanja z blagom, tehnologije naklada in razklada in drugih tehninih
podrobnosti.

e Narocniki pogosto ne dajejo Spediterju navodil za izvedbo posameznih poslov in
nacrtovanja poti, ampak to prepustijo Spediterju, ki uposteva od naro¢nika dolo¢en
Cas nakladanja in razkladanja ter tudi posebnosti glede na naravo blaga. Tudi
druga vpradanja v zvezi z logistiko obi¢ajno prepuscajo Spediterju.

e Carinjenje je eno od klasi¢nih opravil Spediterja in pri tem ni vedjih tezav v praksi,
e so delavci Spedicijskega podjetja vrhunsko usposobljeni na tem podrocju.
Tezave pa predstavljajo zastoji na mejah, Se posebej pri poslovanju z Zdruzenim
kraljestvom po njegovem izstopu iz EU.

e Glede transportnega zavarovanja ima Spediter sklenjeno celoletno zavarovanje
za blago, ki ga prevaza po dogovoru z naro¢niki. To ne vkljuCuje le kargo
zavarovanja, ampak tudi lastno odgovornost, kadar sami izvajajo tudi prevoz. Pri
zavarovanju je pomembna deklarirana vrednost blaga in vseh drugih logisti¢nih
stro8kov v izogib tezavam pri uveljavljanju zavarovalnine.

¢ Glede organizacije prevoza posebej obdutljivega tovora poudarjajo, da je posebej
zahtevna, ko gre za nevarno blago. Pri tem direktorju Spediterskega podjetja kot
upravljavcu mednarodnih transportov in prevoznikom kot izvajalcem pomaga
zunaniji svetovalec za prevoz nevarnih snovi, ki ga morajo angazirati po Zakonu o
prevozu nevarnih blaga (ZPNB). Z njim Spediter koordinira ves transport. Naro¢nik
predhodno poda vse potrebne informacije o tem, za kakSno blago gre, ali gre za
blago ene vrste ali kombinacijo vel teh, kolikSna je teza tovora, kako bo
embalirano idr. Naronik mora poskrbeti, da je tovor primerno in zakonsko
pravilno oznaCen. V podjetju nato skupaj z zunanjim svetovalcem pripravijo
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spremne listine z jasnimi navodili, kako z blagom, ki se prevaza, rokovati v primeru
nezgode. List z navodili o tem mora imeti prevoznik na vidnem mestu v
kombiniranem oziroma tovornem vozilu in mora biti v vsakem trenutku viden
gasilcem in drugim sluzbam, ki nudijo pomo¢ na cestah. Dogovorijo se tudi glede
zavarovanja tovora, preracunajo, koliko oprtnic je potrebnih za privezovanje, ali
so potrebne tudi kakSne pregrade, s kaksno silo pri zaviranju in zavijanju do
poskodb ne bo prislo idr.

e Glede izkusenj z uporabo klavzule DDP Incoterms 2020 ni vecjih teZav, ker se
dobave izvajajo ve€inoma znotraj Evropske unije. Listine in dokumenti, ki
spremljajo prevoz, so v glavnem dobavnice in CMR tovorni listi. So pa imeli
nedavno pri narogilu prevoza iz Slovenije v Svico manj$e zaplete, ki se jih resili,
ko je prevoznik ugotovil, da cariniku ni predal vseh listin.

e Po izkudnjah tega S3pedicijskega podjetja se klavzula EXW ve€inoma prav
uporablja, torej da blago naklada kup&ev prevoznik. Lahko pa nastanejo pri tem
teZzave, saj se danes skoraj Ze vse blago polavtomatsko naklada. Zgodi se, da
pride kup&ev prevoznik z vozilom do nakladalne rampe, prodajalec pa ne da na
razpolago vilicarja ali drugih pripomoc¢kov, zato je treba v teh primerih tudi
improvizirati.

e Glede trgovinskih klavzul CPT, CIP, CFR in CIF Incoterms 2020 obic¢ajno ni tezav,
ker se prodajalec in anketirano Spedicijsko podjetje pred realizacijo teh klavzul
posvetujeta in se mozne tezave odpravijo Zze pred zaCetkom transporta.

e Obdobje epidemije covida-19 je zelo vplivalo na prevozni sektor. Veliko
Spedicijskih podjetij je ostalo brez dela. Zdaj ko bi Zeleli delati, pa so zneski, ki so
jih naro¢niki pripravljeni plac¢ati, tako nizki, da v€asih raje narocila sploh ne
sprejmejo.

7.2 ANALIZA MOZNIH TEZAV PRI UPORABI TRGOVINSKIH
KLAVZUL INCOTERMS 2020

V zvezi z logisti¢no izvedbo mednarodne prodajne pogodbe lahko nastanejo v praksi
zapleti zaradi slabega poznavanja trgovinskih klavzul Incoterms. Izmed primerov iz
mednarodne prakse (Friedl in Djinovi¢, 2022), smo analizirali tiste, za katere menimo,
da so za prakso Se posebej pomembni, in na zastavljena vprasanja podali svoje
odgovore.

PRIMER 1

Evropski kupec je nameraval od vodilnega ameriS8kega proizvajalca kupiti vecjo
koli€ino specialnih kirurskih naprav po klavzuli EXW, skladiS¢e proizvajalca Traverse
City, Michigan, Incoterms 2020. Po posvetu s Spediterjem se je s prodajalcem raje
dogovoril za klavzulo FOB, Port of Detroit, Incoterms 2020. Zakaj bi bila ta klavzula
boljSa izbira?
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Odgovor: Zato, ker evropski kupec v Michiganu nima svoje filiale in bi ga izvozni
carinski postopek drago stal ob angaziranju ameriSkega carinskega zastopnika, saj
sam ni dobro seznanjen z ameriSkimi izvoznimi predpisi. Poleg tega bi bili prevoz
blaga do pristani§€a in opravila za nalozitev kontejnerja na ladijski krov precejSen
logisti¢ni zalogaj, tudi terminalski stroski bi bili precejsniji.

PRIMER 2

Prodajalec in kupec sta se dogovorila za dobavo 200 motornih agregatov po klavzuli
EXW, skladiS¢e prodajalca, hala 1, naloZeno. Pri nakladanju je en generator padel z
vilicarja. KupCev prevoznik je zahteval zamenjavo agregata, sicer mu ne bo izdal
potrdila o prevzemu dobave. Ali je imel prav?

Odgovor: EXW, A2 jasno doloca, da prodajalec dobavi blago tako, da ga da kupcu na
razpolago v svojem skladiS€¢u nenalozeno na prevozno sredstvo. S tem je blago
dobavljeno. Na kupCevo tveganje bi ga moral naloZiti prevoznik, ki bi moral imeti glede
tega jasna navodila kupca. Dodatek h klavzuli »nalozeno«, ki ni del pravil klavzule
EXW Incoterms 2020, lahko povzro¢i nesporazum, ker se ne ve natan¢no, ali naj bi
prodajalec nakladanje opravil kot dodatno lo¢eno storitev na svoj ali ha kupcevo
tveganje in na Cigave stroSke. Preveriti bi bilo treba, e in kaj je dolo¢eno glede tega
v prodajni pogodbi, in drugo korespondenco med prodajalcem in kupcem glede tega,
Ce obstaja. Prevoznik pa nima sam pravice odlocati, kaj bo v tem primeru storil, ampak
bi moral poklicati kupca oziroma njegovega Spediterja za navodila. Na¢eloma bi moral
prevzeti blago in v tovorni list vpisati poSkodbo.

PRIMER 3

Slovenski prodajalec je z madzarskim kupcem sklenil pogodbo o prodaji 8000
elektronskih naprav za prevoz po Zeleznici z dobavo po klavzuli FCA, ZelezniSka
postaja Ljubljana, Incoterms 2020. Ker je prodajal¢evo skladiS¢e oddaljeno 30 km od
Ljubljane, se je prodajalCev Spediter dogovoril s Slovenskimi Zeleznicami, da
organizira cestni prevoz s svojimi tovornjaki. Med prevozom do ZelezniSke postaje je
priSlo do nesreCe in nastala je vecja materialna Skoda na blagu. Blago ni bilo kargo
zavarovano. Prodajalec je trdil, da je nevarnost presla na kupca s tem, ko je bilo blago
naloZzeno na kamione ZelezniSkega prevoznika. Ali bo prodajalec uspel s tem
ugovorom?

Odgovor: Ce kupec dobro pozna pravila Incoterms, prodajalec s tem ugovorom ne bo
uspel. V tem primeru je Slo za dobavo FCA izven skladis¢a prodajalca in mora
prodajalec na svoje tveganje organizirati predprevoz (angl: pre-carriage) do
zelezniSke postaje in po moznosti drago blago za svoj racun kargo zavarovati do
ZelezniSke postaje. To, da je angaZiral cestne prevoznike Slovenskih Zeleznic, na ¢as
in to¢ko dobave ter prehod tveganje ni vplivalo. Prihodnji€ naj se stranki raje
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dogovorita, da je kraj dobave skladi§€e prodajalca, in kupec organizira multimodalni
prevoz — do zelezniSke postaje s kamioni, naprej z vlakom.

PRIMER 4

Italijanski prodajalec mora kupcu dobaviti vecjo posiljko avtomobilskih vzigalnih tuljav
po CPT, Stuttgart, skladiSCe kupca, Incoterms 2020. Prevoznik je imel na poti
prometno nesreco in je bil velik del tovora poSkodovan. Prodajaléev komercialist je
takoj poslal kupcu nadomestno posiljko, saj se je Skoda pripetila med prevozom, ki
ga je prodajalec organiziral in placal. Ali je prodajal¢ev komercialist ravnal prav?

Odgovor: Ne, komercialist ni ravnal prav, saj pri CPT nosi nevarnost za blago med
prevozom kupec, ki pa ga tokrat nespametno ni kargo zavaroval. Slo je za tipiéno
nerazumevanje klavzul Incoterms 2020 na c. Kot smo opozorili v predstavitvi te
klavzule, se je ne sme zamenjavati s klavzulami skupine D. Pri obeh vrstah klavzul
mora prodajalec urediti prevoz do namembnega kraja, vendar pri klavzulah CPT, CIP,
CFR in CIF pride do dobave blaga in prehoda tveganja na kupca ze v odpravnem
kraju v trenutku, ko prodajalec izroCi blago neodvisnemu prevozniku, ki ga je sam
izbral in z njim sklenil in plagal prevozno pogodbo za prevoz blaga do namembnega
kraja. Pri c-klavzulah torej kupec nosi vsa tveganja med prevozom, tudi za zamudo
prevoznika. Pri klavzulah DAP, DPU in DDP pa pride do dobave blaga Sele na tocki
v namembnem kraju, in zato pri teh klavzulah tveganje za blago med prevozom
bremeni prodajalca.

PRIMER 5

Madzarski prodajalec je moral dostaviti 500 kartonov farmacevtskih izdelkov po
klavzuli CPT, skladis¢e kupca, Bonn, Incoterms 2020, v ¢asu, ko so se ze zacele
velike poplave v Nemdiji julija 2021. Prodajalec ni angaziral Spediterja in je sam uredil
ugoden prevoz s kamionom, kupec pa blaga ni kargo zavaroval. Prevoznik je izbral
krajSo pot in 30 km pred Bonnom obti¢al na najbolj poplavljenem obmocju. Prevoznik
je kupca takoj obvestil, da je podana vi§ja sili, zaradi katere je blago unieno,
prodajalec pa je kljub temu zahteval placilo blaga, saj je nevarnost zanj po CPT preSla

na kupca ze ob izrocCitvi blaga prevozniku. Kupec se s tem ni strinjal. Kdo ima prav?

Odgovor: Kupec ima prav, ker je po posvetu s svojim Spediterjem ugotovil, da je
prodajalec malomarno sklenil prevozno pogodbo, ker ni prevoznika opozoril na
poplave v Nemcdiji, ki so bile takrat sploSno znane in na vrhuncu, oziroma ni dal
prevozniku navodil glede poti. A4 pri CPT jasno doloCa, da mora biti prevozna
pogodba sklenjena za prevoz po obi€ajni poti, kar je logisti¢ni standard, ki se ga v tem
primeru ni upostevalo. Tudi izgovarjanje na viSjo silo je bilo v tem primeru
neutemeljeno, saj ni Slo za nepri¢akovani dogodek.
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PRIMER 6

Prodajalec je kupcu na dogovorjeni dan dostavil 300 kartonov pametnih telefonov po
klavzuli DAP, skladis¢e kupca, Incoterms 2020. Kupcevi delavci so tistega dne
stavkali in je zato direktor vprasal voznika, ¢e zna upravljati vili€arja in && mu pomaga
blago razloziti. Voznik je to sprejel. Pri tem sta mu dva kartona padla na tla. Kupec je
telefonsko sporo il prodajalcu, kaj se je zgodilo, in zahteval zamenjavo poskodovanih
telefonov. Kako mislite, da mu je prodajalec odgovoril?

Odgovor: Prodajalec mu je odgovoril, da je bila dobava po DAP A2 koncana, ko je
prevoznik v namembnem kraju prepusti kupcu blago na razpolago nerazlozeno s
prevoznega sredstva. V tistem trenutku je preslo tudi tveganje za blago po A3/B3 s
prodajalca na kupca. Voznik je naredil kupcu le uslugo, vendar na kupcéevo tveganije.
Direktor je o€itno tudi krsil pravila varstva pri delu, saj ne bi smel prositi voznika za
delo z vilicarjem.

PRIMER 7

Italijanski prodajalec je s kupcem v Gr¢iji sklenil prodajno pogodbo za dobavo 12.000
ton stavbnega lesa z uporabo klavzule CFR, terminal 10, pristanisCe Patras, ali
terminal 8, pristaniS€e Solun, Incoterms 2020, z 12 sukcesivnimi dobavami vsakega
10. v mesecu, s tem da mu kupec v skladu z B10 do 7. v mesecu sporoci, v katero
pristaniS€e. Pri eni dobavi tega ni pravoCasno sporo€il. 11. v mesecu je priSlo v
pristaniS€u do poplave na terminalu in se je les, oznaen za kupca, deloma precej
zmodil s slano vodo. Ali mora prodajalec zagotoviti drug les.

Odgovor: Ne, ker kupec ni posredoval sporocila po B10, zato po B3 nosi tveganje in
posledice svoje opustitve. Nima niti zahtevka do terminalskega operaterja, ker je bila
kupcu znana njegova lega terminala v odpravnem pristaniS¢u. PriSlo je do
nepritakovanega velikega valovanja. Ce bi kupec pravo&asno sporoéil, v katero
pristaniS€e naj se les odpravi, do tega zapleta ne bi prislo.
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8 ZAKLJUCEK

V diplomskem delu smo potrdili izhodiS¢no hipotezo o kompleksnosti mednarodne
prodajne pogodbe, ki jo moramo s pravnega vidika dobro pripraviti in povezati ter
uskladiti z drugimi spremljevalnimi pogodbami, kot so Spedicijska, prevozna in
zavarovalna. Z bankami in zavarovalnicami se moramo posvetovati tudi glede izbire
optimalnega pladilnega mehanizma in instrumentov za zavarovanje placil. To je Se
posebej pomembno v ¢asu, ko so dobavne verige na preizkusnji zaradi energetske
krize in vojne v Ukrajini.

Kompleksnost prodajne pogodbe smo utemeljili skozi glavna doloCila Konvencije
Zdruzenih narodov o pogodbah o mednarodni prodaji blaga (poznane tudi kot
Dunajska konvencija) in Modelne prodajne pogodbe Mednarodne trgovinske zbornice
(ICC). Za pravilno izvedbo prodajne pogodbe v njenem logisticnem delu je kljucnega
pomena tudi dobro poznavanje trgovinskih klavzul Incoterms 2020. Na analiziranih
primerih smo videli, da prihaja v praksi do nerazumevanja, kaj posamezna klavzula
pomeni. To Se posebej velja za klavzule skupine na CPT, CIP, CFR in CIF, pri katerih
pride do dobave blaga Zze v odpravnem Kkraju, takrat ko prodajalec izroCi blago
neodvisnemu prevozniku, ki ga je sam izbral in placal prevoznino do namembnega
kraja. Ceprav pri c-klavzulah prodajalec organizira in plada prevoz, pa vse tveganje
za blago, zamudo in razne druge napake prevoznika med prevozom nosi kupec.

Posebno pozornost smo namenili tudi vprasanju klavzule o vi§ji sili in spremenjenih
okolid¢inah in opozorili, naj stranki obe klavzuli dobro premislita in uredita v pogodbi,
ker sodna praksa, zlasti kar zadeva spremenjene okoli5¢€ine, ni naklonjena
uposStevanju zahtev za spremembo pogodbe in se zelo drZi pravila, da je treba
pogodbo izpolniti tudi Ce je to otezeno (pacta sunt servanda).

Opozorili smo na nepogresljivo vlogo Spediterja kot arhitekta premesc€anja blaga, ki
pogosto nastopa tudi v vlogi prevoznika. V zvezi s Speditersko in prevozno pogodbo
smo v empiri€nem delu opravili intervju z izbranim Spedicijskim podjetjem, ki je prav
tako potrdil kompleksnost logisti¢ne izvedbe prodajne pogodbe in koristnost dobrega
sodelovanja s prodajalcem ali kupcem pri izbiri dobavne klavzule Incoterms in
nacrtovanju poti.

Opozorili smo tudi na transportno zavarovanje, $e posebej pomembno je kargo
zavarovanje, s katerim presegamo velike omejitve prevoznikove odgovornosti za
izgubo, uniCenje ali poSkodbo blaga, ki jih dolo€ajo mednarodne konvencije.
Prevoznikovo omejeno odSkodninsko odgovornost smo ilustrirali na primerih
konvencije CMR.
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Menimo, da smo s tem diplomskim delom pripomogli k boljSemu razumevaniju in
izboljSanju pristopa k pripravi in izvedbi mednarodne prodajne pogodbe v njenem
logistiénem delu, kar je lahko Se posebej v pomo¢ komercialistom, ki se Sele uvajajo
na tem podrodju.
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Ali nastopate tudi v vlogi svetovalca naroCnikom, s katerimi bolj dolgoroéno
sodelujete, kakSno dobavno klavzulo Incoterms naj izberejo?

Ali vam naroCniki pogosto dajejo to¢na navodila za izvedbo posameznih poslov
ali pa vam prepusc€ajo odlo€itve o najprimernejsi poti in nacinu prevoza?

KakSne so vaSe izkudnje s carinjenjem, ali se sooCate kdaj s pomanijkljivo
dokumentacijo s strani vaSega naro¢nika?

Ali po naro€ilu narocnika urejate tudi transportno zavarovanje in kaksne vrste?
Kaj je najvedji izziv pri organizaciji posebnega prevoza obdutljivega tovora?

Ali mislite, da prodajalci in kupci dobro poznajo dobavne klavzule Incoterms 20207
Katere klavzule Incoterms so pri vadem poslovanju najpogostejse?

KaksSne izkuSnje imate s klavzulo DDP, kadar po nalogu prodajalca dobavljate
blago kupcu v drugo drzavo? Ali so kje kakSne tezave s platevanjem DDV oz.
izvedbo celotnega uvoznega carinskega postopka po klavzuli DDP?

Kdo po vasih izkudnjah v praksi naklada blago na prevozno sredstvo po klavzuli
EXW, prodajalec ali kupCev prevoznik, ki ga vi priskrbite? To nas zanima v
povezavi z tveganjem za morebitno poskodbo blaga med nakladanjem.

Ali v praksi opazate tezave pri klavzulah CPT, CIP, CFR in CIF? Ali se kupec
zaveda, da se pri njih dobava izvrsi Ze v trenutku, ko je v odpravnem kraju
prodajalec oz. njegov Spediter izro€il blago prevozniku, s katerim je sklenil
prevozno pogodbo do namembnega kraja, in je takrat preSel riziko za blago za
celo prevozno pot na kupca? Ali ste imeli kak8en primer, da bi se blago,
dobavljeno po klavzuli CPT, med potjo poskodovalo in ali je kupec razumel, da
med potjo on nosi riziko za blago in ne prodajalec?

Kako je trenutna situacija z epidemijo vplivala na vase poslovanje?
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